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caros a economia politica e a teoria antropologica — producao, trabalho, |
circulagao, troca, consumo, valor — a partir de um olhar atento aos
modos como as pessoas produzem, fazem circular, estabelecem
relacbes e articulam-se com seres dos mais diversos para formar
paisagens multiplas; como quantificam e qualificam o tempo e as coisas
do mundo para estabelecer equivaléncias improvaveis e sempre
mutantes; como imaginam, planejam e constroem expectativas de
futuros.

Pretende, assim, reunir trabalhos que fazem ver como a nogao
ortodoxa de Economia conforma uma narrativa Unica restritiva, que
toma por suposto uma organizacdo social regida por agentes que

i

IVasS na economia

{

icoes narra

pensam O mundo a partir de modelos econbdmicos e calculos
matematicos, em geral voltados para a maximizagcdo dos lucros
capitalistas. Acolhemos, assim, textos que se esquivam de narrativas
hegemobnicas ao contar historias sobre as sutilezas dos mundos vividos,
que reconhegcam as presencas articuladas do Capital, Estado e Ciéncia
(Stengers, 2015), e até se engajem com elas, mas a partir de seus
proprios termos, interconectando corpos, politicas, culturas,
cosmologias e ecologias.

Em termos tedricos, esta proposta se inspira em abordagens que
explicitam a base racial e patriarcal do capitalismo. Nesse sentido, a
revista convida debates da tradicao radical negra que explicitam a
metafisica racialista na génese do capitalismo, que confere o substrato
epistémico que se vé€ nas relagbes histéricas e atuais como para
experiéncia de resisténcia (Robinson, 1983). Recebe também reflexdes
que enfatizam como a interseccao de género, raca e classe opera nas
relacdes cotidianas (Gonzalez, 2020; Davis, 2000). Igualmente, acolhe
autoras que adotam uma abordagem feminista ao estudo do
capitalismo, tal como defendida por Bear, Ho, Tsing e Yanagisako (2015),
que desafiam representagdes coerentes e totalizantes da economia. Tal
wmm PErspectiva considera que a logica generativa do capitalismo € pautada

pela heterogeneidade e diferenca, sendo necessario descrevé-lo como

fruto de processos instaveis e contingentes que geram tipos
’ il particulares de pessoas, familias e comunidades em meio a relagdes
},’} ¥

Insurre

Catarina Morawska
Vanessa Perin

sociais que ora se fazem a partir de principios da reciprocidade, ora

como relagdes hierarquicas e desiguais.

w}-".f'f‘”"} Por fim, a revista inspira-se na proposicao de Gibson-Graham
i) = (2006) de que € necessario revelar diferentes paisagens econdmicas
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( . empreendimentos alternativos, abrindo assim a possibilidade de desafiar
8 desigualdades estruturais. A intencao da Revista, assim, € reunir /
trabalhos que abram perspectivas pouco exploradas, Qque NOS msws=
possibilitem ir além da critica a representagcdes da economia e do
s CAPItalismo, a0 mostrar como alternativas econdémicas sao performadas
na pratica (Gibson-Graham & Cameron, 2013). Ou, como afirma Malcom
Ferdinand (2022), que possibilitem pensar uma ecologia de lutar’
decolonial, que a um s6 tempo desafie as destruicdes ecossistémicas e

reafirme a exigéncia de igualdade e emancipagao.

Nesse sentido, sao bem vindas contribui¢cdes que dialoguem e
se engajem com perspectivas feministas, decoloniais e pds-coloniais,
heterodoxas, periféricas, indigenas, quilombolas, ribeirinhas, campesinas,

ou quaisquer outras que elaborem composi¢des feitas de costuras
narrativas, desvios tematicos, traicdes conceituais, curvas textuais
capazes de mostrar e inspirar outras formas de imaginacdo sobre o
mundo e suas economias.
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Resumo =

A partir da interlocucdo com mulheres qué
negociam com roupas na periferia de

Carpina, um municipio da Zona da Mata.de—

Pernambuco, busco descrever
etnograficamente o mundo das mulheres
negociantes e, desde suas perspectivas,
produzir uma etnografia do dinheiro e das
finangas. Tomo como centro da descricao
etnografica as estratégias para arranjar
dinheiro e investir nos negocios. Priorizo
dois pontos em especial: os sorteios e suas
gramaticas técnica e moral; e o modo como
as mulheres negociantes integraram
politicas e programas de microcrédito
propostas pelo Estado e pelo mercado
financeiro em seus repertdrios monetarios.
Com isso, busco evidenciar as redes de
crédito baseadas em relagdes tecidas pelas
mulheres negociantes e suas freguesas,
bem como a maneira como elas funcionam
a partir de cddigos locais de confianga,
honra e prestigio. E no interior dessas redes
gue os dinheiros ganham outros sentidos e
usos, além de serem marcados moralmente
conforme proveniéncia e finalidade. Por
fim, chamo atencao as relagdes entre tais
repertorios monetarios e ecossistemas
financeiros e mostro como estas mulheres
criam estratégias para escapar aos
controles estatais e do mercado, ou mesmo
compor de forma criativa com eles.

~ \‘\‘J

Abstract

Based on my conversations with women
who trade in clothing on the outskirts of
Carpina, a municipality in the Zona da Mata
region of Pernambuco (Brazil), | seek to
describe the world of women traders
ethnographically and, from their
perspectives, produce an ethnography of
money and finance. | focus on strategies for
raising money and investing in business. |
prioritize two points in particular: sorteios
and their technical and moral grammar; and
the way in which women traders have
integrated  microcredit  policies and
programs proposed by the State and the
financial market into their monetary
repertoires. In this way, | seek to highlight
the credit networks based on relationships
woven by women traders and their
customers, as well as the way in which they
function based on local codes of trust,
honor, and prestige. It is within these
networks that money gains other meanings
and uses, in addition to being morally
marked according to its origin and purpose.
Finally, | draw attention to the relationships
between such monetary repertoires and
financial ecosystems and show how these
women create strategies to escape to the
state and market controls, or even
creatively compose with them.



Minha Vida Todinha Foi no Meio dos Panos

Um Mundo de Negécios: Notas Introdutérias

Foi Mainha quem me apresentou as mulheres que negociam! com
roupas € vivem no bairro Santo Antdnio, na periferia de Carpina, um municipio
da Zona da Mata pernambucana no Nordeste brasileiro. Trata-se de Maria
José, de quem sou filho e, por isso, ao longo do texto me refiro a ela pelo
nome de Mainha, modo como eu e suas outras filhas e filhos a chamamos. Em
uma de nossas conversas por telefone? em junho de 2021, Mainha me contou
como aprendeu a costurar, a negociar com roupas em feiras, a vender de
porta em porta e agora na sua lojinha. Um pouco antes de nos despedirmos,
Mainha arrematou nosso didlogo com a expressao: Minha vida todinha foi no
meio dos panos! Meses depois, em janeiro e fevereiro de 2022, momento em
que pude estar em Carpina fazendo uma importante etapa da pesquisa de
campo com mulheres negociantes, notei que 0s panos incluem ndo apenas o
tecido em si (geralmente quantificados em centimetros, metros ou contados
em pecas), mas tudo o que é feito com ele: vestuario, roupa de cama, mesa e
banho, pano de prato, cortina e outros acessorios e ornamentos domeésticos.
Viver no meio dos panos era uma condicdo compartilhada por outras
interlocutoras, como Célia e o inicio dos seus negocios costurando e
vendendo sutids na feira; Marluce e sua tia que compravam e revendiam
roupas; € Lucia de Totd que ja aos sete ou oito anos de idade comecou a
negociar com seu pai e anos depois, sozinha, costurando e vendendo cal¢cdes
em feiras.

Maria José, Lucia de Toto, Enilda, Fatima da Verdura, Célia, Angela,
Marluce, Paquita, Irma Zefinha, Irma Cecinhas. Estes sao alguns dos nomes
de mulheres negociantes sempre acionados por Mainha em nossas
conversas. Com algumas delas pude dialogar mais diretamente em Carpina,
lugar onde vivi até os 20 anos de idade e no qual minha mée reside até hoje.
Considerada a cidade polo da regido, Carpina fica a 56Km da capital
estadual, Recife, e sua populacéo foi estimada no Censo de 2022 em 79.293

1 Uso italico para
destacar termos
émicos, especialmente
na primeira vez em que
aparecem no texto, e
para trechos de falas
das interlocutoras.

2 Dadas as medidas de
prevencéo e controle
da pandemia de
COVID-19, nos
primeiros oito meses da
pesquisa de campo (de
maio a dezembro/2021)
meu contato com as
interlocutoras foi
realizado pelo
WhatsApp por meio de
troca de mensagens de
texto e chamadas de
audio ou de video.

3 Irma aqui faz alusao
ao pertencimento
religioso dessas
mulheres: ambas
evangélicas e fiéis da
Assembleia de Deus.
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4 Por exemplo,
Surubim, Passira,
Limoeiro, Lagoa do
Carro, Lagoa de

ltaenga, Tracunhaém,

Nazaré da Mata,
Alianca, Timbauba.

pessoas. O municipio se beneficia ndo s6 da proximidade da capital, como da
sua localizacdo geografica no entroncamento de algumas rodovias estaduais
e da BR408, de modo que a cidade € caminho para quem mora em outros
municipios*, especialmente quando o destino é Recife. A cidade € conhecida
pelo amplo e variado comércio €, mais recentemente, passou a contar com o
primeiro shopping center da regido. Ser negociante, ter um negocio, ter jeito
para negociar, abrir um negocio sao expressfes comuns nas conversas entre
pessoas do bairro Santo Antonio.

Acostumado, desde crianca, a acompanhar as transacées por meio
das quais minha mé&e comprava nossas roupas pessoais para as festividades
de final de ano e aquelas de cama, mesa e banho, notei que o olhar
etnografico que agora me proponho a lancar a esses negoécios e as mulheres
negociantes me permite delinear uma argumentacdo que focaliza dois
aspectos fundamentais: (1) ao privilegiar etnograficamente as formas de
arranjar dinheiro, busco deixar em relevo 0 quanto os repertdrios monetarios
das interlocutoras se constroem e se mantém por meio de codigos de
confianca, honra e prestigio que lhes permitem a criacdo de relacdes
duradouras de solidariedade e amizade nas quais o dinheiro € moralmente
marcado e se movimenta em circuitos curtos; e, por outro lado, (2) demonstrar
0 quanto esses repertérios monetarios tecidos ao longo de geracdes tém
convivido com uma infraestrutura de financas produzida pelas aliancas entre
Estado e mercado, nomeadamente os programas de microcrédito orientado.
Ao tomar tais aspectos como centro da descricdo etnogréfica, busco pbr em
visibilidade ndo s6 os pontos de aproximacdo e de distanciamento, mas,
sobretudo, os efeitos que transformam tanto as praticas financeiras das
mulheres negociantes quanto as estratégias de um ecossistema financeiro
marcado pelo controle da circulacdo do dinheiro e suas propostas de
‘inclusédo” das pessoas classificadas como pobres.

Foi movido por esse interesse que propus a minha mae a construcéo
de um dialogo que se abriu a outras mulheres e tem iluminado, para mim, o
mundo das negociantes, do qual ela também faz parte. Ja que vivemos em
estados diferentes, a primeira conversa com Mainha sobre a pesquisa ocorreu
por telefone numa tarde de sabado, em 08 de maio de 2021. Cuidei em Ihe
informar sobre a realizacdo desta pesquisa e do meu interesse em aprender
sobre as lojinhas (sua e de suas amigas), as viagens e as vendas. Nesta
altura da conversa, senti que ela ficou contente com o meu interesse nesses
aspectos de sua vida, os quais, por vezes, foram razdes de conversas,
conflitos e tensGes entre nos, pois N&o era raro ela se ver enredada em dividas
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e dificuldades financeiras por causa do modo como manejava seus negocios.
Tal fazer etnografico tornava-se para mim uma possibilidade alinhada as
discussbes propostas pela antropdloga Ana Clara Damésio dos Santos
(2021a, b, c) sobre as inflexdes tedrico-metodolégicas de se fazer “um-
campo-em-processo-de-vida” (2021a, p. 76) com parentes-interlocutoras, no
qual assumimos uma posicionalidade mestiza (Anzaldua, 2005) que, em
grande medida, inviabiliza a equacéo “estar 1&” e “estar aqui” proposta por
Geertz (2018). Por isso, esta etnografia alinhava parentescos, intimidades e
afetividades.

Ao longo da pesquisa de campo, as mulheres negociantes foram me
deixando ver a complexidade de seus mundos, algo que me instigou ainda
mais na producdo de uma descricao etnogréafica das praticas e dos sentidos
das transacdes que fazem as mercadorias negociadas pelas interlocutoras
circularem na periferia de Carpina. Iniciei a pesquisa de campo interessado
nas implicacées dos negdcios e do negociar na producdo de mundos pelas
interlocutoras, o que requeria indagar quem sao as mulheres negociantes, em
termos de seus pertencimentos sociais, nomeadamente classe, raca, género
e geracao; o que as levam a negociar; quais os sentidos que atribuem aos
seus negocios; como esses negocios se articulam na composicdo de suas
experiéncias pessoais e de trabalho; e o que as mulheres negociantes
produzem e movimentam ao tecerem esse circuito de trocas e de circulactes
de mercadorias. Tratavam-se, portanto, de preocupacdes vinculadas as
questdes que classicamente animam o debate antropolégico em torno das
ditas “praticas econdbmicas”, especialmente aquelas que destacam as
relacbes de troca e os circuitos de dons e contradons. O tempo fez-me
perceber que as interlocutoras me convidavam a reparar noutros negocios
além daqueles que compunham as minhas lembrancas.

Entre uma histéria e outra, entre um fio e outro que costuravam essas
minhas inquiricdes de partida, Mainha e depois Marluce, Célia e Lucia, com
quem mantive uma interlocucdo mais intensa, foram chamando a minha
atencédo as estratégias que produziam ou lancavam mé&o para investir no
negocio. Em todas elas, a maneira como expandiam as no¢cdes de dinheiro e
valor, tal como colocadas pelos economistas (como um meio de troca,
unidade de conta, meio de pagamento, reserva de valor), bem como 0s usos
dados ao dinheiro obtido por meio de produtos financeiros ofertados por
bancos publicos e privados, como o microcrédito orientado, ativava minha
sensibilidade etnografica. Falo da organizacédo de sorteios e da formacao de
grupos para acessar empréstimos e microcréditos. Como veremos na secéo
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7

seguinte, o sorteio € uma maneira de juntar dinheiro em parceria com um
grupo de pessoas conhecidas e de confianca que fazem contribuicdes em
dinheiro regular e periodicamente. Enquanto morei com minha familia em
Carpina, vivi e participei, indiretamente, dos sorteios. Todavia, em campo, dei-
me conta que meus conhecimentos a respeito dos sorteios e das relacdes de
Mainha com os bancos eram bastante limitados.

Até os anos 2000, tanto Mainha quanto suas vizinhas ndo costumavam
acessar produtos financeiros oferecidos por bancos, como contas bancarias,
cartbes de crédito e cheques, compondo o grupo que a literatura aponta
como “os sem banco” (unbanked) (Musaraj, Small, 2018). Essas pessoas
passaram a ser alvo de um conjunto de programas e politicas que inclui
desde organizacbes e fundacdes de desenvolvimento multilaterais até
corporacles, instituicbes de microfinancas e institutos de pesquisa
académica, além do proprio Estado por meio de politicas publicas. O objetivo
principal dessas acdes era promover a inclusdo financeira dessas
populacdes. A proposta de inclusao financeira foi produzida, segundo explica
Anke Schwittay (2011), como uma questdo ligada aos debates sobre
desenvolvimento e diminuicdo da pobreza em paises da Asia, Africa, Europa
Oriental e América Latina, por meio da promog¢do do acesso de pessoas
materialmente pobres a servicos financeiros como empréstimos (individual ou
em grupo), cartdes de crédito e inovacdes financeiras. Do ponto de vista da
variedade de instituicdes elencadas acima, a autora afirma que, a despeito
dos discursos sobre responsabilidade social, a incluséo financeira é também
compreendida como uma oportunidade de mercado, de modo que tal
incluséo pode ser descrita como um compaosito global com multiplas escalas,
uma vez que é constituida por sujeitos, técnicas e racionalidades (Schwittay,
2011).

Na medida em que minhas interlocutoras me ensinavam sobre esses
fluxos e redes por onde circulam pessoas, conhecimentos, politicas publicas,
tecnologias, moralidades e dinheiros, foram também me apresentando a
atores humanos e ndo-humanos e a praticas de fazer negocios que passaram
a incluir, talvez como tentaculos da incluséao financeira, as tecnologias digitais,
os produtos financeiros e seus agentes (bancos, agentes de microcrédito,
carnés, cartdes de crédito, etc.). Ao descrever os conhecimentos e as praticas
das mulheres negociantes, desenvolvo neste texto o argumento que enfatiza
0S modos proprios e criativos como essas mulheres ganham ou acessam
dinheiro e o usam especificamente na arena de seus negoécios. Assim, exploro
as conexdes entre uma rede de crédito baseada em relacdes tecida pelas
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mulheres negociantes que funciona a partir de codigos locais de confianca,
honra e prestigio e uma infraestrutura de financas produzida por agentes,
instituicdes, politicas e artefatos do mercado que, segundo Jenna Burrell
(2018), €& orientada a areas urbanas, baseadas em bancos e outras
instituicoes financeiras, e regulada pelo Estado.

Diferente do que foi destacado em algumas etnografias nas quais se
opde, de um lado, praticas econdmicas “informais”, “tradicionais”, “baseadas
em relacdes sociais” (Geertz, 1962) e, de outro, aquelas tidas como “formais”,
as mulheres negociantes do bairro Santo Antbnio me ensinaram sobre as
maneiras como articulam em suas praticas cotidianas de trabalho, desde
2006, as tecnologias digitais (especialmente 0 acesso a internet e a telefones
moveis que lhes permitem usar o aplicativo WhatsApp) e os produtos
financeiros (nomeadamente empréstimos e microcrédito). Nesse sentido, meu
argumento se alinha a perspectiva desenvolvida por Burrell (2018, p. 153),
quando a autora destaca a necessidade de escapar desta dicotomia
(tradicional x moderno, informal x formal, etc.) ao desafiar “a nocédo duradoura
de tecnologia [e de financas] como um agente externo de mudanca, uma
ruptura na cultura®™, uma vez que s&o coconstruidas através das praticas
financeiras cotidianas e, acrescento, incorporadas noutras formas de fazer
negocios e compor mundos.

Este artigo esta organizado em 03 secdes, além desta introducdo. Na
primeira, “O Sorteio € uma Unido: Entre Numeros, Pessoas, Dinheiros e
Projetos” é dada énfase ao modo como as interlocutoras acionam uma rede
de relactes baseada na confianca mutua e em aliancas fundadas no género
por meio da qual articulam parentesco, vicinalidade e amizades com o
objetivo de reunir dinheiro para investir em seus negocios. Assim, destaco
nesta secado a complexidade da montagem dos sorteios € como eles
compdem um amplo repertério monetario construido € mobilizado no cotidiano
familiar, de trabalho e de amizades meticulosamente elaborado por sujeitos
interseccionalmente marcados. Na segunda secéo, “Depois do Dia 20 Eu Ja
Vou Me Aperreando: Mulheres Negociantes, Bancos e seus Produtos
Financeiros” abordo como os produtos financeiros tém sido integrados nas
praticas das mulheres negociantes, de maneira que nos permite desafiar as
nocdes de valor e de riqueza proprias da economia moderna a partir da
descricéo etnografica das formas e regimes de valor em contextos locais de
vida. Faco isso demonstrando como os dinheiros, no plural, sdo diferenciados
ou marcados pelas interlocutoras conforme sua materialidade, proveniéncia e/
Ou uso, além de mapear os modos proprios e criativos como elas transitam

5 Ao longo do texto,

optei por apresentar as

passagens de
trabalhos escritos em
outros idiomas em
lingua portuguesa.
Assim, todas as

traducdes foram feitas

por mim.
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entre bancos publicos e privados com o intuito de emprestar dinheiro e investir
em seus negocios. Por fim, na terceira secéo intitulada “Tem um Entrelacado
Entre as Pessoas que Negociam:. Algumas Notas Finais” apresento as
consideracdes finais.

O Sorteio é uma Uniao: Entre Numeros, Pessoas, Dinheiros e Projetos

Em se tratando das mulheres negociantes, Mainha me explicou que,
em geral, elas costumam iniciar seus negocios quando conseguem arranjar
ou juntar algum dinheiro, 0 que pode ocorrer de varias maneiras e situacoes
especificas, como descrevo a partir de agora. O interesse da mulher em
negociar pode surgir a qualquer momento, em geral decorrente da
necessidade de trabalhar e ter seu proprio dinheiro ou em situacdes
biograficas que reclamam delas a tessitura de um recomeco, COmMo
separacoes, divorcios e retornos a Carpina apos periodos vivendo fora, o que
costuma requerer um reposicionamento da mulher nas relacdes materiais da
vida cotidiana. Nos momentos em que as interlocutoras me relatavam tais
situacbes e reposicionamentos, suas narrativas se aproximavam devido ao
relevo dado a condic&o de ser mulher num mundo em que o0 ponto de vista do
homem tentava se impor, hegemonizando-se. Tal contexto requeria delas
conhecimentos e taticas para enfrentar as necessidades impostas pela vida.

Na historia de Marluce, por exemplo, comecar a negociar com roupas
foi mais uma questdo de necessidade do que apenas de interesse. Apds O
término do seu casamento com Tio Caetano, irmédo de Mainha, ela voltou a
morar na casa da mae com seus dois filhos ainda criancas. Ao comentar
comigo e com sua filha, Taynara, sobre a necessidade de criar os filhos,
Marluce destacou: homem eu ja conhecia e naquele momento meu foco era
0s meus filhos. Eu pensei: vou trabalhar para criar meus filhos! Ndo dava para
colocar foco em homem. Com a Iuta do dia a dia ndo dava tempo nem de me
arrumar. Naquela noite de verdo, em janeiro de 2022, estavamos 0s trés
sentados no terraco da casa onde hoje moram mée e filha, quando Taynara
perguntou se Marluce, com todo aquele trabalho, perdeu de viver a vida como
mulher e se sentia realizada como profissional. Sem pensar duas vezes,
Marluce respondeu que sim porque [utou e consequiu cumprir com suas
obrigacbées. Ao explicar a filha o que significava para ela ser uma pessoa
realizada profissionalmente, a mae afirmou que €& cumprir com suas
obrigacbes naquilo que vocé gosta de fazer. No cumprimento dessas
obrigac6es, Marluce contou com 0 apoio de sua méae e demais familiares.

Como poucas mulheres tém algum dinheiro guardado para dar o
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pontapé inicial nos negoécios, ndo € raro contar com pessoas da familia, como

a mae ou o marido, que emprestam ou d&o o valor necessario. No caso de

Marluce, foi sua méde quem lhe emprestou, em 1998 — ano de sua separacao

—, R$300,00 para poder viajar a Caruaru e comecar a negociar. A pessoa

responsavel pela iniciacdo de Marluce no negdécio de roupas foi uma de suas

tias que mora em Lagoa de ltaenga, cidade vizinha a Carpina. Esta tia era

negociante de roupas e comprava suas mercadorias em Caruaru. Elas

viajaram numa Besta — um tipo de van bastante popular na regido. Com o

dinheiro que tinha, Marluce conseguiu comprar cuecas, calcinhas e uma

colcha. Ja em casa, ela fez uma lista de pessoas que considerou como

possiveis compradoras de suas pecas de roupas € saiu para vender de porta

em porta pedalando numa bicicleta. As roupas iam numa caixa de Ron

Montilla, uma marca de rum, presa ao bagageiro da bicicleta de modelo barra

circular da Monark. Em menos de quinze dias, contou Marluce orgulhosa,

todas as pecas estavam vendidas, exceto a colcha que acabou sendo

comprada pela sua mée. Ela conseguiu reunir um lucro de R$ 200,00. Em sua

segunda viagem, duas semanas depois da primeira, ela contou com R$

500,00 para poder comprar novos produtos e dali em diante o negoécio s6

cresceu.
Ha também as situacbes em que a mulher que pretende negociar

recebe sua parte em dinheiro da venda de algum imével apds separacédo ou

divorcio. Soube conversando com Mainha que a irma Zefinha, por exemplo,

CcoOmecou a negociar depois que recebeu parte do valor adquirido com a

venda de um primeiro andaré, onde morava até entdo com seu marido e suas °Embora o termo faca

trés filhas. Com este dinheiro, ela pbde iniciar seu negdcio, assumir as alusao apen.as,é parte

superior do imovel, ele

despesas da casa e comprar um novo local para residir. ¢ utilizado para se

Lucia de Toté me contou um outro jeito de arranjar o dinheiro: vender €ferir a sua totalidade.
) . ) . ) No caso em tela, o

revista. Vender revista € uma forma de negociar bastante difundida entre s e/ inciuia um ponto

mulheres do bairro Santo Antdnio, em geral em paralelo com outras formas de comercial no térreo e

ganhar dinheiro, e consiste em ser revendedora de produtos como cosméticos ;nmdaafasa no primeiro

e artigos de casa e estilo de empresas como Avon, Hermes, DeMillus e Natura

divulgados em seus catalogos (as revistas). A revendedora recebe de 20 a

30% do valor vendido, a chamada comissdo. Na manh& em que conversei

com Lucia em sua lojinha na Rua da Feirinha, ela me disse que com o dinheiro

das comissdes viajou com uma amiga para Limoeiro, comprou retalhos de

tecidos para fazer calgcbes de homem e mulher e os vendia nas feiras de

Carpina, Tracunhaém e Aracoiaba. Além de vender revista, Lucia também

juntou dinheiro participando de sorteios organizados por outras mulheres,
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inclusive Mainha. Trata-se de pratica que assume diferentes termos em
contextos particulares: “clubes de contribuicdo, poupancas, sociedades de
empréstimo mutuo, clubes solidarios, grupos de poupanca, sociedades
amigaveis” (Geertz, 1962, p. 242).

Na literatura antropolégica, 0 sorteio é descrito como associacdo de
poupanca e crédito rotativos (rotating savings and credit associations —
ROSCAS) ou associacao de crédito rotativo (rotating credit associations) (Low,
1995), que consiste num fundo Unico composto por contribuicées fixas de
cada membro da associacéo, distribuidas em intervalos fixos (diaria, semanal
ou mensal) e de forma integral a cada membro, conforme uma ordenacéo da
posicao de cada pessoa (Geertz, 1962; Ardener, 1964; Low, 1995). Sdo duas
as principais caracteristicas das associacdes de crédito rotativo, segundo
Shirley Ardener (1964): a rotac&o, apontada por Geertz (1962), e a
regularidade, acrescentada pela autora. De acordo com esta ultima, sem a
regularidade da contribuicdo ndo héa rotatividade do crédito, por isso, no
estudo de associacbes de crédito rotativo deve-se considerar ndo s6 a
frequéncia da contribuicdo como também o tempo para que a rotacdo se
complete, ja que ao completar o circuito, a associacdo pode ou néo ser refeita
ou perpetuada (Ardener, 1964). Mainha, porém, conceituou 0s sorteios como
uma unido: uma ajuda a outra. O importante € que cada uma se sirva e que
pague certo [nao atrase] para todo mundo receber no dia. Esta definicdo dos
sorteios desafia concepcbdes mais economicistas desse tipo de pratica, como
se observa em Besley, Coate e Loury (1993), uma vez que salienta seus
multiplos sentidos, sua flexibilidade e plasticidade (Trindade, 2015), o que
aponta a necessidade de alargar sua compreensao para além dos aspectos
econbmicos, como busco sublinhar aqui.

Entre pessoas residentes no bairro Santo Anténio, os sorteios sao cada
vez mais escassos, seja pela falta de pessoas interessadas em participar
deles, seja pelo pequeno numero de mulheres que sabem monta-los, o que 0s
tornam bastante concorridos. Durante a pesquisa de campo, minha mée era a
Unica pessoa que organizava sorteios ali. Em uma das nossas conversas lhe
perguntei quando comegou a organiza-los e com quem aprendeu. Saudosa
dos tempos de antigamente e, ao mesmo tempo, orgulhosa de ser hoje a
Unica organizadora de sorteios, Mainha se mostrou ciente da
responsabilidade decorrente da confianca e amizade que Ilhes s&o
depositadas e contou-me que a primeira vez que participou de um sorteio
estava gravida de mim — eu nasci em maio de 1983.

Naqguela altura, Mainha se engajou num sorteio organizado por Irméa
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Didi, uma senhora negra idosa que morava no mesmo bairro e era a matriarca
de sua familia. Eu a conheci quando crianca, pois além de frequentarmos a
mesma igreja, era amigo de seus netos e costumava acudir a calgcada de sua
casa, onde brincavamos e conversavamos longamente. Irma Didi era sogra
da Irma Lica e elas organizavam juntas os sorteios, além de serem
negociantes. Irma Didi tinha um banco na feira de Carpina no qual vendia
roupas compradas no Agreste pernambucano, assim como as negociantes
interlocutoras nesta etnografia. Ja Irma Lica, como tinha filhos pequenos a
época e cuidava da casa, ficava responsavel por negociar na vizinhanca. Irma
Didi morreu nos anos 1990 e hoje Irméa Lica, também mulher negra e, agora,
idosa, continua negociando, mas deixou de ter banco na feira da cidade (o
qual ficou sob sua responsabilidade com a morte da matriarca) e montou uma
lojinha de roupas. Lembro-me de ir a casa delas, acompanhado de alguma
das minhas irméas mais velhas, levar o dinheiro do sorteio — modo como se
referiam a parcela a ser paga ou a totalidade do dinheiro juntado no sorteio.
Assim como Mainha sublinhou em sua narrativa, Catarina Trindade (2015)
também destacou a centralidade de mulheres idosas na organizacao de Xxitiki
em Maputo, Mogcambique. O xitiki € uma associagdo de pessoas e de
composicao de fundos em dinheiro. A autora afirma que as mulheres mais
velhas sdo fundamentais na producao de uma rede de relacdes constitutiva e
constituinte do xitiki.

A histéria de Mainha com os sorteios tem inicio apds seu retorno a
Carpina, depois de viver em Recife nas décadas de 1960 e 1970, onde
trabalhou como empregada doméstica e conheceu 0 meu pai, que era
recifense. Depois passou alguns meses morando em Natal, capital do Rio
Grande do Norte, ja casada com Painho. De Natal voltou a morar em Carpina
em 1981. Ao regressar percebeu que ja néo era tdo conhecida no bairro,
exceto por pessoas com quem ja mantinha relacdes anteriores. Nos primeiros
dez anos apo6s sua volta trabalhou vendendo prestacéo para terceiros.

Vender prestacdo é a forma de se referir ao trabalho de pessoas que
eram contratadas por negociantes ou comerciantes locais para vender
produtos diversos (0s mesmos das mulheres negociantes, mas em maior
escala) de casa em casa, o que implicava em viajar entre as cidades da
regido. Mainha, por exemplo, vendeu prestagao em Lagoa do Carro, Lagoa de
ltaecnga, Tracunhaém e Nazaré da Mata. Ao mesmo tempo em que vendia
prestacdo, ela foi construindo uma freguesia composta pelas pessoas para
quem costurava roupas nos horarios em que estava em casa, o que |he
permitiu se tornar conhecida. Ser conhecida, conforme me explicou, era um
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dos atributos para ser uma organizadora de sorteios e, portanto, para arranjar
dinheiro.

Na nossa casa, 0os afazeres domésticos e o cuidado das criancas
menores compunham o rol de responsabilidades das minhas irmas mais
velhas (Mainha tem seis filhas e trés filhos, todas/os vivas/os). Diferente de
Angela e Marluce que precisaram parar seus negocios para atender suas
obrigacdes familiares, 0 modo como Mainha conduzia a casa a deixava mais
livre para o trabalho com prestacfes e costuras, ja que lhe cabia a tarefa de,
praticamente sozinha, sustentar materialmente toda a familia. Ha aqui um
circuito que intersecciona género, raca, familia e renda. Ao passo que Mainha
podia trabalhar mais livremente para cumprir suas responsabilidades
financeiras com a manutencédo da casa e das/os filhas/os, j& que meu pai,
mesmo vivendo em casa, contribuia pouco e esporadicamente, reforcava para
minhas irmas as mesmas obrigacdes generificadas.

Além de vender prestacdo e costurar, participar dos sorteios
organizados por Irmé Didi e Irméa Lica foi uma importante fonte de dinheiro por
muito tempo, mas ndo resultou num aprendizado mais direto sobre o0s
meandros dessa unido. Quando se tornou uma mulher conhecida no bairro,
uma condicdo que Mainha aferia pelo niumero de pessoas que buscavam
seus servicos de costureira com regularidade, ela ja participava de sorteios
organizados por outras mulheres, como sua cunhada Nalda. Tia Nalda, como
eu a chamo, é casada com meu Tio Zeca, outro irmao da minha mée. Ela
nasceu, se criou € viveu até a década passada no bairro de Nova Descoberta,
na zona norte de Recife e hoje mora nos limites entre Olinda e a capital
pernambucana.

Além de convidar Mainha para participar dos sorteios que organizava ja
nos anos 1990, Tia Nalda estimulou-a a também organizé-los em Carpina.
Conforme me relatou, aprendi com Nalda. Ela me explicava e eu fazia. Em
suas primeiras vezes como organizadora, Mainha fez sorteios de
periodicidade semanal e quinzenal. S6 depois comegou a organizar sorteios
mensais, visto que nestes tudo era maior: 0 nimero de pessoas, 0 tempo e o
valor — o que implica em maior nivel de conhecimento ou amizade e confianca
entre as pessoas participantes. Diferente do sentido de ser conhecida,
comentado anteriormente, Mainha me explicou que conhecida também é uma
pessoa que sempre passa aqui na frente [de casa], da bom dia, da boa tarde,
mas ndo é préxima, é sé uma pessoa que vocé conhece de todo dia. E
diferente daquela pessoa [amiga] que é mais proxima, chega, entra [em
casa], toma um cafezinho, € minha cliente de costura, de compra e vocé sabe
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qQue a pessoa € boa de pagar, de fazer negocio.

Com a autoridade de quem é a unica no ramo, Mainha me explicou
que, por mais que qualquer pessoa possa organizar um sorteio, é
fundamental reunir caracteristicas como ser organizada, ser de confianca e
conhecer pessoas que ndo sejam atrapalhadas (no sentido de que honrem
com 0s compromissos com regularidade e pontualidade). Para Mainha, a
confianca tinha que ser mutua: ndo so eu preciso confiar na pessoa. Ela
também precisa confiar em mim. A confianga é uma confiar na outra. Claro
estd que ela reune tais atributos, por isso se identificou como a cabeca do
sorteio, ou seja, domina o conhecimento necessario a organizacdo e
completou: o meu povo ja esta acostumado [com ela] de muito tempo.

Assim, participam dos sorteios pessoas que ela conhece e com quem
mantém uma relagado de confianga mutua: Jean de Célia, Dalmares, Simone

de Tita, Zezita, Zaza, Danilma e umas vizinhas de Zezita, dentre outras’. A 7 Jean é filho de Célia,
amiga de infancia,
cliente de costura e
também porque, nos sorteios que ela organiza, recebem o dinheiro no dia comadre de Mainha.

confianca aqui passa néo so pelo fato dessas pessoas lhe conhecerem, mas

previsto: eu ligo para a pessoa um dia antes do dia de pagar e digo: o Simone éfilha de Tita,
amiga, cliente de

costura e de compra e
No dia e na hora combinados, a pessoa passa em sua casa e 0 dinheiro esta vizinha de Mainha.
Danilma é a neta mais

N . ) velha de Mainha, filha
atrasava o pagamento as pessoas. Diferente de algumas ROSCAS descritas g5 minha irma Ana

em outras etnografias (Geertz, 1962; Trindade, 2015), no sorteio ndo ha Faula.
organizacdo de um encontro no qual as pessoas se reunem e realizam as

dinheiro vai estar pronto amanha de oito horas da noite, explicou-me Mainha.

la, diferente de uma outra mulher que reunia o dinheiro, gastava e, por isso,

trocas ou pagamentos e fazem outras atividades, como lanches e
brincadeiras, o que, na leitura de Trindade (2015) faz do xitiki mocambicano,
também, uma rede de sociabilidade. Como quem concluia aquele ponto de
nossa conversa, Mainha alinhavou: € muito bom receber a confianca das
pessoas! Desde que se tornou cabeca dos sorteios, ela deixou de ser
participante naqueles que eram organizados por outras pessoas.

A importancia dos sorteios pode ser vista nos usos que as pessoas
participantes fazem deles. Além dos usos feitos pelas mulheres negociantes
no intuito de juntar dinheiro ou investir no negdcio, Mainha exemplificou com o
caso de um homem que h& anos participa dos sorteios por ela organizados e,
com o dinheiro recebido, ja comprou um terreno, construiu e arrumou sua
casa. Além dele, sua cunhada também ja participou de um sorteio para obter
o dinheiro que lhe permitiu fazer sua festa de casamento. No sorteio que
Mainha organizou entre 2021 e 2022, o dinheiro que ela mesma recebeu
permitiu-lhe pintar sua casa (algo comum em Carpina no més de dezembro
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Figura 1: Registros feitos por Mainha sobre a
distribuicao dos numeros do sorteio iniciado em
dezembro de 2021. Foto: Acervo do autor, janeiro
de 20228

8 Os pontos em azul ao
lado dos nomes
significam a quantidade
de meses que aquela
pessoa ja pagou. O pg,
por sua vez, significa
pagamento e esta
posicionado conforme
a ordem da pessoa na
sequéncia de
recebimento. Os

devido as festas de final de ano), reformar o forro de gesso da lojinha que
havia desabado e pagar algumas dividas.

Este sorteio teve inicio em dezembro de 2021, teve periodicidade
mensal e a maioria das pessoas que 0 integrou era gente que negocia e se
distribuiram entre seus 10 numeros (Figura 1). Cada numero representa um
més e a posicao das pessoas é negociada com Mainha, podendo subir ou
descer conforme seu grau de necessidade. O valor a ser recebido com o
sorteio varia conforme a parcela. Neste, as parcelas eram de R$ 300,00
mensais, totalizando um montante de R$ 3.000,00. Como naquele més em
que a pessoa recebe ela ndo precisa pagar sua parcela, o montante a ser
efetivamente pago € R$ 2.700,00. Ha situacdes em que duas pessoas dividem
O numero no sorteio, ou seja, cada uma paga a metade do valor mensal e,
portanto, recebe metade do montante em dinheiro. E esta diviséo fica a cargo
da dupla, embora Mainha acompanhe e tenha conhecimento dos seus
termos.
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Quando minha mé&e organiza sorteios costuma ficar com o numero 1
(primeiro més) e ha pessoas com preferéncias de numeros. Embora na
distribuicdo dos numeros se considere que quem precisa do dinheiro de forma
mais urgente deva ficar com as primeiras posicoes, essa priorizacdo tem
alguma relacdo com a capacidade de pagar sua contribuicdo mensalmente e
seus projetos pessoais como, por exemplo, reformar a casa, comprar um
movel novo, pagar alguma divida, investir no negécio, comprar roupas de final
de ano.
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Ao organizar o sorteio, Mainha precisa conhecer tais necessidades numeros mais a
. 8 esquerda representam
para operar algum grau de justica no posicionamento de cada pessoa, 0 que R
_ . o o . 0 més em que cada
implica calibra-las com suas proprias necessidades como uma das pessoa recebera.
participantes. Esta ndo parece ser uma tarefa facil. Numa das conversas com Junior € meu irmao
Mainh lof q | b mais novo. Ja Neidinha
ainha por telefone em agosto de 2022, ela me contou que estava sem saber , a\na a0 mae e filha,
0 que fazer, pois com a proximidade do final do sorteio (em setembro de A primeira é sobrinha
2022) e sua decisdo de nao fazer outro, Zezita — sua amiga de décadas, com 9@ Minhamae efinade
’ ~ . . . Tia Gercelina, irma de
quem mantém uma profunda relacdo de amizade, confianga e parceria em \jainha ja falecida.
diversos negoécios — estava a tentar lhe convencer de organizar um novo
sorteio porque precisava do dinheiro. Como Mainha ndo queria mais fazer,
nem participar de sorteios, Zezita Ihe sugeriu que apenas o montasse, assim
ela ndo precisaria participar pegando numero.
Mainha ficou sem saber o que fazer porque Tio Caetano, que
recentemente voltou a morar em Carpina, também queria entrar no sorteio e
pegar o primeiro numero. O problema, ponderou, € que nenhum dos dois tinha
dinheiro para pegar o segundo numero. Por isso, precisavam pegar a primeira
posicao, investir no negoécio e, do més seguinte em diante, ter dinheiro para
pagar as parcelas. Esta espécie de dilema narrado por Mainha deixa entrever
um aspecto que compde a complexidade da montagem dos sorteios, algo
também notado por Ardener (1964) em seu estudo comparativo sobre
associacOes de crédito rotativo. Para a autora, embora esse tipo de pratica
pareca, numa primeira mirada, bastante equitativa, quando a descrevemos de
forma mais proxima, observamos que:
[...] o primeiro membro a receber o fundo fica devendo a todos os
outros membros e permanece assim até que a Ultima contribuicao
tenha sido feita; o ultimo membro a receber se torna um credor de
todos 0s membros ao longo do tempo de duracédo; enquanto os outros
oito membros [ela da um exemplo de associacao com 10 membros]
passam sucessivamente de credor a devedor. Portanto, como muitas
vezes foi reconhecido, as vantagens para todos os membros n&o sao
iguais. Algumas das diferencas mais importantes entre as associacdes
estao nas formas como as vantagens e desvantagens sao distribuidas
ou equilibradas entre os membros (Ardener, 1964, pp. 201-2).
Outra leitura, diferente desta de Ardener (1964), é oferecida por
Catarina Trindade (2019). A partir de sua descricdo do xitiki, penso ser
possivel colocar este dilema de Mainha para equilibrar aquilo que foi lido pela
primeira autora como “as vantagens e desvantagens” na participagdo em

associac6es numa outra chave, visto que, como salienta Trindade (2019),
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‘xitiki ¢ compromisso, ninguém pode atrasar ou faltar!’. E crucial que
exista confianca e principalmente um compromisso entre as pessoas
envolvidas, pois todas dependem umas das outras para que O grupo
funcione. Cada pessoa tem que planejar bem o seu més para poder
honrar a palavra que deu. Quando tal ndo acontece, a pessoa que
recebe sai prejudicada, pois o dinheiro fica incompleto e, caso tenha
feito ja algum plano especifico (0 que, na maioria das vezes, € o caso),
tera que esperar até que esteja completo. E necessario, assim, que
todas estejam envolvidas em alguma atividade econdmica, seja ela um
emprego formal ou pequenos biscates, pois de outra maneira a sua
contribuicdo para o xitiki ficara ameacada. Sem estas bases, o xitiki
‘cai’, ndo acontece (Trindade, 2019, p. 25).

Apos me oferecer detalhes dos motivos e necessidades que Zezita e tio
lhe apresentaram, Mainha disse que, naquele momento, s via um jeito de os
dois ficarem com o primeiro nUmero: organizar um sorteio com 20 numeros,
mas duplicados (1-1, 2-2, 3-3, ..., 20-20), de modo que permaneceria com
duracdo de dez meses. Num contexto etnogréfico distinto, Ferreira (1997)
descreve a existéncia de “dilemas aritméticos” experimentados pelos Juruna,
Kayabi e Suya que vivem no Parque Nacional do Xingu. Segundo a
antropologa, seus interlocutores articulam principios da troca baseada na
dadiva com aquelas das trocas mercantis, de modo que o conhecimento
matematico produzido ali desafia as concep¢des modernas de matematica,
como produzem formas ampliadas de caélculo para fazer frente as
peculiaridades de suas condi¢cdes materiais e simbdlicas de vida. No caso
narrado por Mainha parece se tratar mais de um dilema de ordem moral, visto
que, conforme venho descrevendo aqui, precisa equacionar diferentes
camadas relacionais que atravessam parentesco, mas também vicinalidade e,
no contexto do sorteio em especifico, uma alianca fundada no género.

Por isso, ao final do nosso didlogo fiquei com a impressdo de que
Mainha estava mais inclinada a dar a primeira posicao a Zezita: Zezita € uma
[mulher] feito eu: tem um marido bébado. Ela faz sorteio porque a gente se
vira como pode pra crescer, pra comer, pra ndo viver nas portas dos outros
pedindo. A gente vai nas portas dos outros, mas pra vender! Duas semanas
depois voltamos a falar sobre este assunto, pois ao ler e reler minhas
anotacdes no caderno de campo fiquei me perguntando o porqué de Zezita
ndo fazer a montagem do sorteio; ou, 0 porqué de Mainha n&o ter comentado
se havia se oferecido para ensinar Zezita a fazer sorteios, assim como Tia
Nalda lhe ensinou. Todavia, neste dia o panorama ja havia se modificado. O
desfecho do dilema se deu da seguinte forma: Eu disse a ela [Zezita]: olhe, eu
monto, mas vocé que fica com tudo pra la [ficar responsavel por recolher e
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pagar as contribuicbes mensais]. Al ela arrumou trés pessoas, juntou com
meu povo e conseguiu 0s dez numeros que precisava. Este arranjo foi
possivel porque Tio Caetano desistiu do primeiro numero, optando pelo
numero 5, para receber em fevereiro de 2023.

Acontece que, naquele mesmo dia em que nos falamos, tio desistiu do
sorteio devido a problemas pessoais € 0 numero 5 estava descoberto. O
objetivo de Mainha, segundo me contou, era poder organizar este sorteio junto
com Zezita para ela aprender e conhecer as pessoas. Assim, a partir do ano
seguinte, Zezita ja conseguiria dar andamento ao trabalho que Mainha fez nas
Ultimas trés décadas. A questdo é que a saida de Tio Caetano colocava a
necessidade de incluir mais uma pessoa, 0 que parecia problematico, uma
vez que todo povo de Mainha ja estava participando e, como disse antes, as
pessoas se engajam cada vez menos em sorteios. Ela disse que tinha
pensado em me perguntar se eu queria participar pegando o numero 5
deixado por tio. Mainha ja me tinha feito este convite outras vezes, mas eu
costumava declinar. Nesta, em especifico, ndo me vi em condicdes de repetir
as recusas € peguei o numero 5 deste que parece ser o Ultimo sorteio de
Mainha e a afirmacéo de Zezita como a futura organizadora de sorteios do
bairro Santo Anténio.

Assim como destacado por Teresa Cunha (2011), também sobre a
pratica do xitiki em Mocambique, ndo podemos deixar de notar que as
pessoas que se engajam coletivamente nesse tipo de pratica “sabem o que é
viver em ‘crise econdmica e financeira” (p. 76). No caso dos sorteios
organizados por Mainha (e, futuramente, por Zezita) tem ficado evidente o
quanto essa forma de arranjar dinheiro, ou de poupar, para usar uma
linguagem mais economicista, se mantém ao longo do tempo, continua com
certo protagonismo feminino e, mais recentemente, convive e se imbrica com
produtos financeiros como empréstimos em bancos e cartdes de crédito,
conforme se vera na secao seguinte.

Ao fazerem isso, as mulheres negociantes parecem desafiar as
concepcbes, como a de Geertz (1962) sobre o arisan numa pequena vila no
leste de Java, na Indonésia, entendida por ele como uma associagao de
crédito rotativo, uma instituicdo no sentido funcionalista do termo. O autor
localiza essas associacdes como uma ponte ou uma instituicdo intermediaria
entre motivacdes tradicionais e fungdes modernas. Mais que isso, para
Geertz, o arisan desempenhava um importante papel educativo, na medida
em que permitia mudar uma estrutura de valores centrada no particularismo,
nos lacos atributivos entre individuos, difusa e afetiva, em outra mais ajustada
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9 A despeito desta
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fazer “economia”.

a economia moderna, cujos valores sdo universalismo, neutralidade afetiva,
formalidade e racionalidade (Geertz, 1962).

Estudos posteriores, como o de Robert Anderson (1966) na india e o de
Donald Kurtz (1973) com norte-americanos de ascendéncia mexicana,
demonstraram que as associacfes de crédito rotativo ndo servem para
educar as pessoas para a participacdo em instituicbes mais comerciais. Em
vez disso, afirmam os autores, as associacdes de crédito rotativo s&o usadas
para economizar dinheiro a fim de atender as necessidades esperadas e
inesperadas, adaptando-se a pessoas com necessidades de consumo em
pequena escala e com poucos recursos? — algo também evidenciado por
Kurtz e Showman (1978) em relacdo ao tanda no México. Ardener (1964), ao
contrario, vai além ao indicar quao problematica era a definicao das
associagdes de crédito rotativo dada por Geertz (1962), uma vez que o0 autor
as apresentava como um continuum entre formas de associacao tradicionais e
outras mais racionais, o que Ihe conferia uma funcéo educativa dos individuos
em direcdo a uma “ética comercial”. Em seu estudo, Ardener (1964) descreve
situacdes em que ha a permanéncia dessa “instituicdo” ao lado de outras
instituicdes tidas como mais racionais, o que ocorre na Gréa-Bretanha, Japéo e
Africa do Sul. Portanto, afirma a autora, a concepcéo de Geertz (1962) do
arisan como uma forma de educacdo para o0s participantes se tornarem
comerciantes é inadequada.

A antropdloga Catarina Trindade (2019), retoma esse debate ao
apontar, a partir de sua etnografia com mulheres que participam do xitiki, que
a propria denominacéao “associacéo de crédito rotativo” nao é suficiente para
apreender os multiplos sentidos do xitki em Maputo €, como venho
descrevendo aqui, dos sorteios em Carpina. Assim, a autora afirma que
devemos pensar o Xitiki como uma pratica de sociabilidade, uma vez que,
para além dos interesses especificos de cada participante, se constitui “em
funcdo de um sentimento e por uma satisfacdo mutua de estarem
socializados” (p. 21). Trata-se, portanto, da “dinamizacdo de uma certa
economia centrada em redes de solidariedade, reciprocidade e ajuda
mutua” (Trindade, 20, p. 27). Como bem destacou Mainha anteriormente, o
sorteio € uma unido, uma ajuda. Assim, essas praticas de associacado de
pessoas e de composicdo de fundos em dinheiro constitui uma rede de
solidariedade e entreajuda. Catarina Trindade conclui noutro trabalho também
sobre o xitiki: “o dinheiro efectivamente cria relacdes de intimidade, amizade e
solidariedade, relacGes essas que colocam em circulacdo o proprio dinheiro,
familia, informacao, comida, presentes, casas e afectos” (Trindade, 2015, p.
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148).

A descricdo etnografica dos sorteios organizados por Mainha na
periferia de Carpina deixa em relevo a necessidade de nos atentarmos, como
antropdlogas/os, ao “estudo de praticas e significados de transagdes
financeiras as margens do capital global”, como salientaram Musaraj e Small
(2018, p. 3), desenraizando-as dos bancos e das salas de negociacédo de
economistas. Isto porque, como aponta Viviana Zelizer (1994), tal estudo nos
permite alargar a compreensao sobre os modos como tais praticas formatam
e operam em torno do dinheiro. Os sorteios, como descritos aqui, se colocam
como parte de um amplo repertério monetario construido e acionado no
cotidiano familiar, de trabalho e de amizades; além de demonstrar como
pertencimentos sociais de género, classe, raca e geracao se interseccionam e
modelam essas praticas financeiras.

Depois do Dia 20 Eu Ja Vou Me Aperreando: Mulheres Negociantes,
Bancos e seus Produtos Financeiros

Se 0s sorteios, como vimos na segao anterior, s&o0 uma unido que
compdem 0s repertérios monetarios das mulheres negociantes do bairro
Santo Anténio em Carpina e articulam geragdes em torno de sua organizacgao,
aprendizado e operacionalizacdo, o contato dessas mulheres com bancos e
seus produtos financeiros é algo que pode ser localizado ha menos de duas
décadas. Na literatura produzida tanto no campo da economia quanto da
antropologia se enfatiza o quanto a vida financeira de pessoas “de baixa
renda”, como é o caso das mulheres negociantes, passou a ser alvo de uma
intensa mobilizac&o, de producdes discursivas € de proposicoes de acdes
com vistas a “inclusao” dessas parcelas da populacdo no mundo dos bancos
e das financas. Tais processos tém ocorrido nomeadamente em paises
localizados no Sul global.

Na visdo de economistas, a inclusédo de pessoas de baixa renda no
mundo dos calculos racionais, de nocfes de futuro bastante abstratas —
porque ndo “tocam” a vida cotidiana — e de acesso a produtos financeiros
como contas bancarias, cartdes de crédito, emprestimos dos mais variados
tipos e microcrédito orientado se coloca como uma forma de combater a
pobreza. Como assinalam Musaraj e Small (2018, p. 2), tais iniciativas partiram
do campo da economia do desenvolvimento e chamaram a atencao para a
‘complexa vida financeira dos ‘pobres’ em varias partes do Sul global”. A
publicacdo de Poor economics: a radical rethinking of the way to fight global
poverty (Banerjee; Duflo, 2011) e de Portfolios of the poor: how the world’s
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poor live on $2 a day (Collins et al., 2009) alavancou as reflexdes sobre low
finance (baixa financa). Se para as/os economistas, a /low finance
compreende “as varias estratégias e recursos que 0s sem banco (pessoas
excluidas das instituicbes financeiras formais) mobilizam em suas vidas
financeiras cotidianas” (Musaraj; Small, 2018, p. 2), do ponto de vista da
antropologia econémica, ao contrario, esta concepcao se amplia, conforme
destacou Perin (2021) ao resenhar a coletanea organizada por Maurer,
Musaraj e Small (2018):

O conceito refere-se as variadas estratégias e recursos financeiros
mobilizados por aqueles sujeitos excluidos das instituicdes financeiras
formais. S&o praticas mediadas por calculos que as pessoas fazem
usando parametros monetarios, mas também remetendo a circuitos de
valoragéo socioculturais, que dao forma e conteldo as transacoes.
Segundo os editores, “usamos o termo low finance para nos referirmos
as transagdes econdmicas que se realizam principalmente (embora nao
inteiramente) fora dos sistemas bancarios formais e dos regimes
regulatorios oficiais, que sao mediadas sobretudo por dinheiro e
moedas soft (...) e que frequentemente envolvern multiplas plataformas
financeiras e de meios de pagamentos e troca” (p.5, tradugao minha).
Assim, ndo se trata de um sindnimo para microfinancas, que se refere a
um conjunto de servicos e produtos oferecidos por instituicoes
financeiras formais a grupos de baixa renda (Perin, 2021, pp. 311-2,
grifos no original).

Desde o ponto de vista de antropélogas/os, a limitacdo da concepcao
proposta por economistas, a qual se reflete nos produtos e politicas
financeiras é que, fundamentalmente, restringem suas abordagens a nocdes e
formas de dinheiro que operam conforme as regulacdes estatais, deixando de
fora os significados culturais, sociais € morais que ampliam e alargam o0s
sentidos e 0s usos sociais do dinheiro (Musaraj; Small, 2018; Zelizer, 1994),
conforme venho descrevendo nesta etnografia. Fazer uma antropologia do
dinheiro'0 nos permite desafiar as nocdes de “valor” e de “riqueza” produzidas
e operadas desde as teorias e politicas econbmicas a partir da descricao
etnogréafica das formas e regimes de valor, bem como das negociacdes e
transformacdes construidas pelas pessoas desde seus contextos locais de
vida (Musaraj; Small, 2018).

E desde esta perspectiva que passo, a seguir, a relatar o modo como
tais produtos financeiros tém sido integrados no amplo repertério monetario
das mulheres negociantes com quem teci interlocucdes. Assim como no caso
dos sorteios, 0 objetivo aqui sera aprofundar etnograficamente as maneiras
pelas quais os dinheiros, no plural, sdo diferenciados ou marcados pelas

interlocutoras conforme sua materialidade, proveniéncia e/ou uso, além de

29

revista paisagens econémicas
Sao Carlos, v.01, n.01 - jan. a jul. de 2024



Minha Vida Todinha Foi no Meio dos Panos

mapear 0os modos proprios e criativos como elas transitam entre bancos
publicos e privados com o intuito de emprestar dinheiro e investir em seus
negocios.

Entre as mulheres negociantes do bairro Santo Anténio em Carpina,
arranjar dinheiro pode incluir, como vimos na secdo anterior, emprestar
quantias com familiares, receber dinheiro decorrente da venda de imoveis,
vender revistas, vender prestacao, vender em feiras, se tornar conhecida e
participar de sorteios. Outra maneira de arranjar o dinheiro para iniciar ou para
investir num negocio ja em andamento € obter empréstimos ou microcréditos
em bancos. Neste caso, a mulher precisa, nas palavras de Mainha, ficar
conhecida e ser chamada [por outras mulheres] para participar de um crédito.
O crédito a que ela se refere diz respeito a empréstimos ou microcréditos para
pequenos empreendedores realizados individualmente ou em grupos junto ao
Banco do Nordeste ou Banco Santander. Conforme me explicou, esses
bancos emprestam dinheiro para quem quer negociar.

Desde a década de 1990, o governo brasileiro tem produzido um
conjunto de politicas e programas cujo objetivo é a constituicdo de
instrumentos financeiros a serem acessados por pessoas que negociam em
escalas menores que aquela dos grandes empreendimentos empresariais.
Assim, entre 1996, com a criacao do Programa de Crédito Produtivo Popular e
a constituicdo do Banco Nacional de Desenvolvimento Econdmico e Social
(BNDES), ainda no governo de Fernando Henrique Cardoso e sua agenda de
avancos neoliberais, até 2014, quando o microcrédito se torna um produto
permanente do BNDES, foi-se construindo toda uma parafernélia estatal, legal
e econbmica que compreende o microcrédito produtivo como um instrumento
essencial para a inclusdo social e o combate a pobreza, bem como uma
ferramenta relevante de politica publica (Marinho, 2017).

Embora essas acfes estatais existam no ambito nacional desde 1996,
na Zona da Mata pernambucana elas s6 chegaram ao conhecimento das
mulheres negociantes nos anos 2000. Célia me contou que estava
trabalhando em seu banco na feira de Nazaré da Mata quando chegou uma
pessoa oferecendo a participacdo num programa de microcrédito gerido pelo
Banco do Nordeste que funcionava mediante a organizacdo de pequenos
grupos de negociantes: tratava-se do Crediamigo. Mainha ficou sabendo do
Crediamigo através de Irma Cecinha e Enilda que, segundo ela, eram
sacoleiras mais antigas e ja participavam de empréstimos feitos em grupo. O
ano era 2003 e Mainha tinha se divorciado de Painho. Com o dinheiro do
Crediamigo, ela pdde entrar no ramo das sacoleiras e dali pra frente agir

ainda mais as maneiras
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minha vida. Lucia, a mais jovem das negociantes com quem dialoguei, teve
contato com o Crediamigo mais recentemente, por volta da segunda metade
dos anos 2010 (ela ndo soube precisar o ano) e também participava de
grupos. Marluce, por sua vez, ingressou num grupo do Crediamigo formado
por Ditinha, Nilda e o pai de Litinha por volta de 2005 ou 2006. Além disso,
nessa altura os negoécios de Marluce ja estavam consolidados e ela também
tinha conta bancaria no Banco Bradesco e no Banco ltad, o que Ihe permitiu
acessar outros tipos de produtos financeiros, como cheque e cartdo de
crédito.

Com a misséo de “contribuir para o desenvolvimento socioeconémico
dos empreendedores e empreendedoras, por meio de produtos e servigos de
microfinancas e orientacao empresarial, de forma sustentavel, oportuna e de
facil acesso” (Banco do Nordeste, s/d), o Crediamigo do Banco do Nordeste
se apresenta como o maior programa de microcrédito da América do Sul. O
programa utiliza termos que aludem a sua vocagcdo comunitaria, como ao
estabelecer seu publico-alvo: “empreendedores individuais ou reunidos em
grupos solidarios, que atuam no setor informal ou formal da economia” (Banco
do Nordeste, s/d, grifo meu). Além da possibilidade de crédito individual, o
Crediamigo oferece crédito em grupo, cujas pessoas devem ser
“‘empreendedoras” e, assim como no caso dos sorteios, morar ou trabalhar
proximo e confiar umas nas outras.

Aquilo que as mulheres negociantes denominam como grupo €, na
perspectiva de economistas, chamado de “grupos solidarios” ou “banco
comunidade”. Trata-se de uma metodologia de concessdo de crédito que se
caracteriza, fundamentalmente, por trés pilares: a) o agente de crédito, que
além de mediador e orientador durante o processo, seria 0 principal meio de
acesso ao produto; b) a garantia do empréstimo por meio de aval solidario
obtido em grupos de moradores de uma mesma comunidade;, e cC)
empréstimos em valores crescentes e com curtos prazos (dois a seis meses)
para o pagamento (Marinho, 2017). Esses “bancos comunitarios” funcionam a
partir da reunido de 11 a 30 pessoas lideradas por um de seus membros e
baseados em valores como coletividade, cooperacdo e solidariedade -
ingredientes do “aval solidario”. Os valores obtidos pela participacdo nesses
“bancos comunitarios” variam entre R$ 100,00 e R$ 1.000,00 para cada
pessoa. De acordo com Marinho (2017, p. 96), “a metodologia do Crediamigo
Comunidade se baseia na estratégia de fortalecimento dos lacos comunitarios
e de responsabilidade entre os membros do grupo, com o intuito de manter o
grupo unido e com as condi¢cdes necessarias para apoiar os empreendedores

31

revista paisagens econémicas
Sao Carlos, v.01, n.01 - jan. a jul. de 2024



Minha Vida Todinha Foi no Meio dos Panos

individuais e interessados no acesso ao crédito”. Ou seja, o Crediamigo
mimetiza, de certa maneira, a prética financeira que as mulheres ja realizam,
na medida em que busca criar relacbes duradouras de confianca, de
solidariedade e mesmo de amizade.

A despeito dessas discursividades tecidas por economistas, o objetivo
por tras desse tipo de programa era implementar formas de controle e
regulacdo estatal para aquilo que era caracterizado como uma fragmentacéo
do mercado de crédito no Brasil. Nessa logica, tal fragmentacdo decorria “da
difusédo de praticas néao institucionalizadas, caracterizadas por elevada
disperséo de taxas de juros e atuacdo a margem da legalidade, operadas por
agiotas ou credores familiares” (Ruas et al., 2015, p. 13). Além disso, para
economistas e outros agentes estatais, a dita “economia informal”, na qual as
mulheres negociantes estariam inseridas, funciona com base num “método
monetario” caracterizado por transacdes realizadas em “papel moeda”, o que
aumenta a demanda por moedas € a sua velocidade de circulacéo,
dificultando, assim, a fiscalizacdo dessas transacbes pelo Estado e
instituicdes financeiras (Marinho, 2017).

Um exemplo desse controle estatal nas transagées com moedas é o
Pix. Em operacao no Brasil a partir de 2021, o Pix, segundo descreve o Banco
Central do Brasil'l, € “0 pagamento instantaneo brasileiro”. O Pix foi criado
pelo Banco Central e ja se popularizou em todo o pals, nomeadamente entre
negociantes considerados pelo Estado como “informais”. Ele permite que as
transacGes sejam rastreadas pelo sistema bancario ja que o dinheiro é
transferido entre contas de forma instantdnea. Na perspectiva do governo
brasileiro, o Pix contribui para a composicédo de um “ecossistema” financeiro,
ja que permite a “eletronizacdo dos meios de pagamento (consequentemente,
melhor controle de LD/FT [lavagem de dinheiro e financiamento do terrorismo]
e reducdo do uso de cédulas, que s&o instrumentos socialmente mais
custosos)”. Ainda segundo o BC, o uso do Pix aumenta a velocidade em que
pagamentos ou transferéncias sdo feitos e recebidos, potencializando:
alavancar a competitividade e a eficiéncia do mercado; baixar o custo,
aumentar a seguranca e aprimorar a experiéncia dos clientes; incentivar a
eletronizacdo do mercado de pagamentos de varejo; promover a incluséo
financeira; e preencher uma série de lacunas existentes na cesta de
instrumentos de pagamentos disponiveis atualmente a populagédo. Como se
pode observar, ha um esforco dos agentes financeiros em aumentar a
bancarizacdo e diminuir a circulacdo de papel moeda por meio de um
expansivo processo de digitalizagao do dinheiro.

11 Informacdes

extraidas do site do BC,
disponivel em: <https://

www.bcb.gov.br/

estabilidadefinanceira/

pix>. Acesso: 11 set.
2022.
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Marluce participou de, mais ou menos, quatro empréstimos do
Crediamigo e, conforme me relatou, parecia se incomodar com essas
tentativas de controle e fiscalizacdo. Em sua avaliacdo, embora a facilidade
de obter o dinheiro por meio desses empréstimos ajudasse, ela ndo gostou da
experiéncia, pois diferente do modo como vinha negociando com o dinheiro
vivo, os empréstimos faziam com que ela ficasse acomodada e preocupada,
pois vamos supor que hoje eu pegue 3 mil, compro as roupas, mas depois
tenho que devolver aquele dinheiro. Eu ficava com muita coisa na cabeca e o
dinheiro n&o circulava. Como assinalei acima, na mesma época, Marluce
comecou a ter taldo de cheques e cartdes de crédito dos bancos Bradesco e
Itad, mas assim como o dinheiro obtido por meio do Crediamigo, com 0s
cheques e cartdes de crédito vocé viajava, mas as coisas nao fluiam como
quando eu comprava com dinheiro. Com cartdo e cheque, o dinheiro também
ndo circulava. Devido a isso, ela foi abandonando essas formas de obter o
dinheiro para os negdécios ou usando com maior cautela, principalmente o
cheque e o cartédo de crédito.

A avaliacdo de Lucia vai na mesma direcdo. Ela participou de
empréstimos em grupo por trés vezes. Conforme ponderou, no comeco tem
vantagem, mas depois vocé fica pagando [as parcelas] e é ruim porque tem
juros e vocé perde no lucro. Pedi para que ela me desse um exemplo: eu
peguei um empréstimo de R$ 2.000,00 para pagar em seis vezes de R$
400,00. Quer dizer, no final, eu vou pagar R$ 2.400,00. E meu lucro foi pra
onde? O lucro vai embora no aluguel [da lojinha] e nos juros e eu fico sem
nada. Lucia deixou de participar do Crediamigo ha mais ou menos trés anos
porque o Crediamigo é uma responsabilidade muito grande e sem o
Crediamigo me sinto mais a vontade. Mainha, por exemplo, comentou que
pagar as parcelas do Crediamigo acabava por compor suas preocupacoes
cotidianas a respeito do orcamento domeéstico: depois do dia 20 eu ja vou me
aperreando.

Diferentemente da perspectiva de agentes financeiros para quem néao
ha controle da circulacdo do dinheiro nos negoécios de mulheres como as
interlocutoras nesta etnografia, perguntei a Marluce como ela registrava a
circulacdo do dinheiro e das mercadorias. Marluce me apresentou um modo
bastante complexo e minucioso de realizar os registros de suas vendas no
periodo em que atuou como negociante de roupas. Nesse ponto da nossa
conversa, ela foi até seu quarto e voltou com uma pilha de cartées impressos
em cartolina, com 13cm de comprimento e 8cm de largura. Na frente do
cartdo, had uma tabela com quatro campos, além do cabecalho com fundo
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preto sobre o qual se |€ “ficha de prestacdo” em letras mailsculas na cor do
papel. Embora o nome impresso fosse este, Marluce e outras mulheres
chamavam as fichas de cartdo de prestacdo. No primeiro campo do cartdo ha
espaco para se registrar a data, o numero de folha (penso que para deixar na
sequéncia o0s proximos cartdes, apds o total preenchimento do anterior) e 0
numero do cartdo. Logo abaixo, no segundo campo, constam quatro linhas e
duas colunas: na primeira coluna se registram os objetos comprados € na
segunda os valores em reais de cada um deles. No campo seguinte, sé&o
registrados os dados de identificacdo da pessoa que compra (nome,
endereco e vendedor). O quarto e ultimo campo comeca na frente do cartéo e
se repete em todo o seu verso. Nesse espaco ha duas tabelas paralelas cada
uma com trés colunas onde se pode registrar as datas dos pagamentos
efetuados, o valor em dinheiro e o saldo restante.

Para facilitar o manuseio dos cartbes, nos sentamos numa mesa
redonda de madeira e cor branca, com trés cadeiras em volta. Em seguida,
Marluce pds-se a procurar o primeiro cartdo de prestacao que significava para
ela 0 marco inicial dos seus negocios, pois nele foi registrada sua primeira
venda. Enquanto ficou sentada procurando esse cartao “primogénito”, pediu
que Taynara buscasse uma toalha para forrar a mesa e sobre ela comecou a
espalhar os cartbes depois que conferia a data da compra que fora registrada
(Figura 2). Os cartdes foram sendo dispostos de modo a formar um circulo.
Dada a quantidade de cartbes, Taynara e eu nos oferecemos para ajudar a
conferir as datas. Enquanto isso Marluce pegou uma caneta e atualizou
alguns cartbes escrevendo na frente com letras garrafais “pg”, indicando que
aquela compra foi liquidada. Entre um e outro cartéo, elas foram também se
lembrando das antigas freguesas, checando se aquela pessoa era mesmo
uma vizinha, uma parente proxima, alguém que ja ndo morava na vizinhanca
ou que ha anos néo se viam. Marluce nos mostrou sua organizacéo, o controle
das informacdes que mantinha € 0 quanto aquela forma de registros fazia
parte do seu jeito de negociar. Vez ou outra nos chamava para ver nos
cartdbes a progressdo dos valores das compras que as freguesas faziam,
comecando de um valor mais baixo até chegar a quantias mais robustas,
conforme a relacdo e a confianca entre elas se aprofundavam.
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Figura 2: Marluce arrumando os cartées de prestacédo
sobre a mesa para serem fotografados. Foto: Taynara
Moura, 20 de janeiro de 2022.

Numa certa altura, ainda enquanto conferia e espalhava os cartdes,
Marluce lembrou a Taynara da importancia daqueles objetos, pois ali estava a
sua histéria, a sua luta e os seus tempos de bonanca. Elas se puseram a
conversar, ja que Taynara concordava com a méae, e afirmavam que embora
0s cartdes ja néao tivessem um valor material, tinham valor afetivo, documental,
poderiam ser doados a um museu (Figura 3). Marluce pediu que Taynara
nunca se desfizesse dos cartbes, mesmo apds a sua morte, pois eles
deveriam ficar para a posteridade. Minha presenca ali e meu interesse
naquela historia era um indicio do valor daquela reliquia que Marluce
guardava consigo com tanto cuidado. Percebi isso depois que ouvi Marluce
dizer para Taynara por duas vezes: esta vendo como sou importante? Além da
importancia de toda sua historia, manusear os cartdes parece ter sido mais
um estimulo para alimentar o desejo de Marluce de voltar a negociar.
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e (1§ Figura 3: Acervo de cartdes de prestacdo de Marluce. Foto: Taynara
; fas= \; PP \: Moura, 20 de janeiro de 2022.
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Depois de nos mostrar os cartdes de prestacédo, Marluce foi buscar um
livro de caixa, daqueles feitos com capa dura na cor preta, impressos em
folhas tamanho oficio. Com o livro em maos, Marluce explicou sobre 0 modo
como atribuia os precos as roupas e os célculos que efetuava para fazer o
dinheiro render e dar lucros. Nas folhas ja amareladas, lia-se na primeira linha
a data da viagem para Caruaru. Nas linhas seguintes estavam registradas as
quantidades de mercadorias compradas e, do lado, quanto seria obtido com a
venda. Ao final da lista, costumava haver um traco, daqueles que costumamos
fazer ao montar uma operacado matematica, sob ele a soma dos valores e, ao
lado ou abaixo, quanto daquele valor era lucro, quantia obtida depois que
Marluce subtraia do total o valor investido nas compras. No tempo em que
Marluce me mostrava o livro de caixa (Figura 4), Taynara estava contando
quantos cartdes tinham ali, ja que isso ajudaria a entender o tamanho da
clientela: um cartédo por pessoa. Depois de anunciar os 551 cartdes e termos
uma ideia numérica do tamanho dos negoécios de Marluce, Taynara
completou: 5571 pessoas! Marluce expressou orgulho e alegria pelo
reconhecimento que estavamos a fazer de toda sua histéria e trabalho.
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Durante o periodo em que fiz pesquisa de campo em Carpina nao
foram raras as vezes nas quais me deparei com variadas maneiras de realizar
registros e controles dos negdécios por parte das mulheres negociantes. Seja
por meio do caderninho onde Mainha registra as transacdes dos sorteios (cf.
figura 1), seja nos cartdes de prestacao e livro de caixa de Marluce, o que
essas mulheres nos apresentam € aquilo que vai sendo deixado de fora ou
desconsiderado pelos formuladores de politicas sociais e econémicas e por
agentes e instituicdes financeiras. Mais que isso, as interlocutoras expdéem o
quanto a relacéo entre 6rgaos do Estado, instituicoes financeiras privadas e
pessoas que estes consideram como “de baixa renda” € mediada por
relacées de desconfianca que circulam em mao dupla: Estado e bancos, por
exemplo, desconfiam da boa-fé e da capacidade para honrar compromissos
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de pessoas classificadas como pobres, uma vez que sua preocupacao € com
0 retorno do investimento feito ao oferecer microcrédito, nomeadamente um
retorno que Ihes permitam calcular alguns lucros; da parte das pessoas “de
baixa renda”, cientes que sé&o das intencionalidades de agentes a servico do
capital, seja ele obtido junto a instituicbes publicas ou privadas, uma vez que
acumulam experiéncias tecidas cotidianamente que lhes indicam o quanto
esses agentes e instituicées “jogam do outro lado” e, em geral, por meio de
regras ininteligiveis dada sua tecnicalidade e racionalidade etéreas.

Talvez um indicativo dessas desconfiancas e das estratégias que
instauram de um lado ou de outro, seja 0 modo como as mulheres se engajam
nesses programas de microcrédito. Para mulheres que se mantém ou se
mantiveram por maiores periodos de tempo, como Mainha, um caminho a ser
tracado inclui, primeiro, a participacdo em empréstimos coletivos, segundo,
depois de terem se mostrado “de confianca” para as instituicées financeiras, o
acesso a créditos individuais. Mainha se utlizou de um diferencial do
Crediamigo para trilhar esses itinerarios. Este programa oferece uma linha de
microcrédito exclusiva para mulheres, o Crediamigo Delas. Foi por meio dele
que Mainha comecou a acessar individualmente o crédito a partir de 2006.
Nessa época, ela ja participava héa trés anos do grupo liderado por Soledade,
dona de uma pequena vidragaria de Carpina. O grupo era formado por dez
pessoas, todas mulheres negociantes de diferentes ramos. Como nessa
época Carpina nao contava com agéncia do Banco do Nordeste, elas
precisavam alugar uma Kombi e viajar para Timbauba — também na Zona da
Mata pernambucana, a 47Km de Carpina — onde podiam assinar a
documentacédo no banco e acessar o dinheiro. O crédito era depositado
diretamente nas contas individuais que cada mulher do grupo precisou abrir
na agéncia bancaria. Ao menos na experiéncia da minha mée, esta foi sua
primeira conta em banco, quando ela ja tinha 55 anos de idade.

O Crediamigo Delas conta com uma agente de microcrédito que
realiza, segundo anuncia o banco, um atendimento personalizado, visto que
vai até a casa da pessoa, mantém contato continuado e faz “orientacao
empresarial” (Banco do Nordeste, s/d). O Crediamigo € um programa de
microcrédito orientado e faz parte do atual Programa Nacional de Microcrédito
Produtivo Orientado. De acordo com Marinho (2017), o microcrédito produtivo
orientado, além de ser considerado como uma ferramenta de combate a
pobreza e inclusdo financeira de pessoas desbancarizadas, se desenvolve
fundamentalmente por intermédio de uma rede de instituicbes especializadas
na concessado de crédito assistido, ou seja, com a orientacdo técnica
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necessaria ao desenvolvimento sustentavel desses empreendimentos, de
modo a garantir a aplicacdo dos recursos no negocio de seus beneficiarios.
Na esteira de transformacdes que foram ocorrendo nas politicas de acesso ao
crédito no Brasil a partir de 1997, o Programa Nacional de Microcrédito
Produtivo Orientado foi criado em 2005 e tem como objetivos: “i) incentivar a
geracdo de trabalho e renda entre os microempreendedores populares; ii)
disponibilizar recursos para o microcrédito produtivo orientado; iii) oferecer
apoio técnico as instituicbes de microcrédito produtivo orientado, com vistas
ao fortalecimento institucional dessas, para a prestacdo de servicos aos
empreendedores populares” (Marinho, 2017, p. 19-20).

Para concretizar tais objetivos, o Programa prevé a existéncia de
agentes de crédito que sado profissionais contratados pelas instituicoes
financeiras que atuam como um mediador financeiro entre tais instituicdes e
0s beneficiarios em potencial, além de trabalharem com foco na promocéao da
contratacdo do crédito. De acordo com a pesquisa conduzida por Marinho
(2017, p. 49) e sua equipe, as pessoas que acessam o Programa Nacional de
Microcrédito Produtivo Orientado estao inseridas nos “grupos mais vulneraveis
[e] sdo as mulheres, jovens, e os residentes fora da capital e da area
metropolitana”, especialmente trabalhadoras por conta propria que atuam
predominantemente no ramo comercial. Tal perfil social demanda a
necessidade do trabalho dos agentes de crédito como forma de garantir néo
s6 o efetivo uso dos recursos nas atividades produtivas (evitando, na légica
da desconfianca, a desvirtuacdo dos objetivos do Programa), mas,
especialmente, a realizacédo de orientacéo financeira.

A acdo desses agentes de crédito parte de uma apropriagdo de um
conjunto de valores que, do ponto de vista das/os economistas ortodoxos, s&o
caracteristicos das transacdes que ocorrem no “setor informal” da economia,
tais como: seguranca, confianca, compromisso pessoal, vinculo entre agente
e cliente, aconselhamento. O trabalho de agentes de crédito “humaniza a
concessdo de crédito” (Marinho, 2017, p. 86). Por isso, na concepcado do
Programa, dada a relacdo de confiangca, o vinculo pessoal, as orientactes
prestadas e as facilidades obtidas pela mediacdo que agentes de crédito
realizam, este tipo de trabalho se caracteriza como um ‘“trabalho
psicolégico” (Marinho, 2017, p. 73), cujo resultado principal para os
operadores de microcrédito vai além da contratacdo dos produtos financeiros,
pois garante a diminuicdo da inadimpléncia e a fiscalizacdo da aplicacéo do
crédito que deve ser investido no negoécio e nao utilizado para outros fins.

A agente de crédito com quem Mainha tem contato desde seu ingresso
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no Crediamigo se chama Renata. Para destacar o tempo da relacdo e até
certa intimidade que elas mantém, Mainha me disse que quando a conheceu
ela era novinha e hoje ja tem até filhos. Foi ela quem visitou a casa de Mainha
em 2006, quando pegou seu primeiro crédito individual, para averiguar em
qual ramo ela negociava e o0 que vendia. As visitas serviam nao s6 para
averiguar o uso do dinheiro, mas também como um momento em que ocorria
a “orientacdo empresarial” feita pela agente de crédito. Com o dinheiro do
crédito individual, Mainha construiu um espaco — a sua lojinha ou atelié, como
ela mesma denomina — ampliando a lateral de sua casa (Figura 5). Além
disso, comprou maquina para cartdo de crédito, méveis como balcao, araras,
cabides e manequins para fazer a demonstracéo das pecas de roupas.

Figura 5: Vista interna do atelié de Mainha.
Foto: Acervo do autor, janeiro de 2022.

A construcdo da sua lojinha foi possivel depois que passou a morar na
casa da minha avo, sua méae, com a incumbéncia de ser sua cuidadora, visto
que VO estava em fase terminal de um cancer e teve, ainda, uma psicose
senil. O momento, segundo Mainha narrou, implicou em muitas adaptacoes a
sua nova morada e a condicdo de cuidadora, o que lhe fez enfrentar
dificuldades nos negocios. Por conta dessas dificuldades, ela atrasou o
pagamento do crédito individual por trés meses e, mesmo pagando
posteriormente, perdeu o direito de obté-lo novamente. Desde entdo, a Unica
possibilidade é participar do Crediamigo Delas e a feitura de empréstimos
consignados vinculados a sua aposentadoria. Conforme contabilizou, ja faz 15
anos que participa dessa linha de crédito e, ao longo desse tempo, acabou se
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tornando lider do grupo, o que demonstra a construcdo de relacdes de
confianga com o grupo e com o0 banco. O numero de pessoas no grupo varia
muito, mas, desde o inicio da pandemia de COVID-19 e seus impactos na vida
cotidiana das mulheres negociantes, 0 numero de participantes caiu
enormemente. De inicialmente dez integrantes, hoje 0 grupo se mantém com
apenas trés mulheres: Mainha, Raquel (minha irma que também é negociante)
e Branca (uma amiga de longa data).

Embora no Crediamigo o valor do crédito possa chegar a R$ 21.000,00,
no Crediamigo Delas o limite € R$ 5.000,00. O pagamento é feito por boletos
reunidos em carné e deve ser efetuado diretamente no banco. Hoje Carpina ja
conta com uma agéncia do Banco do Nordeste, o que facilitou bastante essas
transacdes, pois € a lider do grupo que deve realizar, pessoalmente, a
quitacao da parcela. Ou seja, espera-se que o dinheiro circule vivo e depois
seja depositado pela lider, o que espelha, de certa maneira, a forma de operar
nos sorteios, ja que o dinheiro é reunido e (re)distribuido mensalmente. Um
diferencial entre a forma como os pagamentos sado feitos nos sorteios € no
Crediamigo Delas é o acréscimo de juros, caso haja atraso no pagamento, o
que demonstra o quanto nao basta ter confianca entre as pessoas envolvidas
e a instituicdo operadora do crédito, como no caso dos sorteios. Qualquer
problema que ocorra e também 0s apoios necessarios sé&o solicitados a
Renata por meio de mensagens ou chamadas de video no WhatsApp. Um tipo
de contato e relacdo que também ocorre no relacionamento com outro banco,
0 Santander.

No Banco Santander, as mulheres negociantes costumam obter linhas
de microcrédito por meio do Programa Prospera Santander. De acordo com o
banco, o Prospera tem por objetivo apoiar o crescimento de pequenos
empreendedores e suas comunidades, mediante a oferta de valor para quem
ja tem uma atividade produtiva (Banco Santander, 2021). Ainda segundo o
banco, a clientela do Prospera sdo pessoas como as mulheres negociantes,
embora ndo seja uma linha de crédito especifica para mulheres, e envolve
costureiras, donas de salGes de beleza, bares, revendedoras de cosméticos e
outros (Banco Santander, 2021). Com uma linguagem que também alude a
uma preocupacdo com as comunidades locais onde sua clientela vive e
trabalha, o banco anuncia que a oferta do valor produz uma reacdo em
cadeia: “Quando um empreendedor cresce, ele ajuda a comunidade inteira a
prosperar; comecam a Ssurgir outros empreendedores, que podem gerar
empregos, que melhoram a vida de todo mundo em volta; cerca de 70% da
renda gerada nesses empreendimentos circula dentro da comunidade; e,
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aléem disso, uma grande parte dos clientes Prospera investe uma
porcentagem dos ganhos na educacéo dos seus filhos. Assim, o pais inteiro
se beneficia com esse circulo virtuoso” (Banco Santander, 2021, sem pagina).
Trata-se, portanto, de circuitos curtos de circulacé&o do dinheiro.

Para além do oferecimento de microcrédito, conta corrente, conta
poupancga, seguro, maquininha para pagamento com cartdo, entre outros
servicos, o Prospera também conta com agentes de crédito que ficam em
contato permanente com as clientes realizando uma “orientacao financeira” na
gestdo de negocios e na identificacdo de oportunidades (Banco Santander,
2021). Mainha participa ha cerca de seis anos do Prospera como lider de um
grupo cujo numero de integrantes varia conforme o interesse das pessoas,
todas ja sdo negociantes e utilizam o microcrédito para investir em seus
negocios. O nome da agente do Prospera com quem Mainha mantém contato
€ Adriana. Além de se conhecerem pessoalmente, contam com um grupo no
WhatsApp que congrega as pessoas negociantes que se beneficiam do
crédito.

Desde o0 inicio da participacdo no programa, 0 grupo ja obteve créditos
com valores entre R$ 12.000,00 e R$ 15,000,00. A quantidade de dinheiro a
ser solicitada € a soma dos interesses individuais dos participantes do grupo.
No dia de assinar os papeis, Dedé, amigo da minha méae, integrante do grupo
e irméao de Célia, vai com ela em sua Kombi até o banco e fica lhe esperando
do outro lado da rua. O tempo de atendimento no banco é relativamente curto,
pois além de ter preferéncia como mulher idosa, os termos do novo crédito
sdo anteriormente repassados para Adriana pelo WhatsApp, de forma que no
banco se da apenas a formalizacdo, no papel, do combinado. Mainha
enfatizou que nesses bancos tudo era mais facil para elas que negociam.

Assinada a papelada, o dinheiro € automaticamente liberado e
depositado na conta poupanca que Mainha mantém no banco exclusivamente
para essas transacdes. Ali mesmo ela ja saca toda a quantia e retorna a
Kombi sob o olhar atento de Dedé. Trata-se de uma estratégia de cuidado,
visto que nao sao raros os relatos de pessoas idosas assaltadas na saida do
banco logo apods terem sacado dinheiro, em geral, relativo a aposentadoria.
Importante destacar aqui 0 quanto esse tipo de operacdo com dinheiro vivo
vai na contramdo das tentativas do Banco Central de regular a circulagdo do
dinheiro, como comentado anteriormente em relacéo ao Pix. Ou seja, embora
esse tipo de pagamento busque criar um ecossistema financeiro marcado
pelo controle da circulagdo do dinheiro, agora digital, as mulheres
negociantes continuam a preferir e a considerar importante a circulagcao do
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papel moeda.

Ja em casa, Mainha mostra o total do dinheiro obtido junto ao banco e
0 reparte conforme os montantes previamente demandados. Além disso,
apresenta aos seus amigos € amigas o0 carné com 0s boletos que deveréo ser
pagos nos proximos meses, de forma que ali mesmo ja dividem quanto cada
um/a devera pagar. Esses microcréditos sdo pagos em parcelas mensais, cujo
numero varia conforme o valor, mas Mainha citou que costumavam pagar em
seis, oito, nove parcelas para ndo ficar muito demorado, ou seja, permite a
manutencdo de uma regularidade e periodicidade curtas no acesso aos
microcréditos. No dia do pagamento, Mainha também é responsavel por reunir
o dinheiro, algo que faz parte de suas atribuicdes de lider do grupo — uma
tarefa na qual € bastante versada dada sua condicdo de organizadora de
sorteios. Com o valor da parcela mensal em maos, aciona uma das minhas
irmas, Neidinha, pois, como mora no centro da cidade, ela efetua o
pagamento do boleto em alguma casa lotérica ou loja que seja
correspondente bancario. Com o comprovante do pagamento em ma&aos,
Mainha fotografa o documento e o envia no grupo do WhatsApp para que
Adriana fique ciente que mais um compromisso foi honrado no prazo, o que
parece secundarizar os mecanismos de compensacao bancaria.

Apbs me explicar como realiza a mediacao entre pessoas e bancos,
Mainha, sorrindo, indagou-me como quem reforca sua lideranca local: esta
vendo como sua mae é importante? Ao longo da pesquisa de campo pude
perceber que ser importante tem seus bbénus e 6nus, como lidar com a
imprevisibilidade da politica econémica e, desde 2020, com o0s impactos da
pandemia de COVID-19 no mundo dos seus negdcios e de suas amigas.

Tem um Entrelacado Entre as Pessoas que Negociam: Algumas Notas

Finais

Neste artigo apresentei uma descricdo etnografica do mundo de
negocios das mulheres da Zona da Mata pernambucana com quem construi
uma interlocucdo ao longo de mais de um ano de pesquisa de campo.
Aprender sobre 0s negoécios e as redes de crédito baseadas em relacdes
tecidas pelas mulheres negociantes e suas freguesas, as quais funcionam por
meio de coédigos locais de confianca, honra e prestigio possibilitou a
construcdo de um argumento que pretende fazer ver o quanto ser mulher
negociante € um jeito de ndo depender de marido. Um jeito de ter seu dinheiro
e poder fazer suas coisas, conforme minha mae descreveu. As experiéncias
de Mainha, Marluce, Célia e Lucia parecem particularizar um jeito de ser
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mulher intimamente entrelacado com 0s negdécios e que se mantém ao longo
de geracbes em Carpina e regiao.

Hé& poucos dias li em meu caderno de campo algumas frases que
registrei durante a estadia em Carpina: “eu ndo quero negdcio com ele”, “eu
tenho um negdcio para lhe dizer”, “eu nunca tive negdcio com ela”, “sabe
aquele negocio que te falei ontem?”. Liguei para Mainha para |he perguntar
sobre 0s sentidos dessas frases. Era umas sete horas da noite e ela estava
bordando ponto-cruz numa toalhinha no terraco de sua casa. Sobre 0s usos
da palavra negdcio, Mainha me explicou que, nesses casos, negocio € uma
conversa que teve com uma pessoa ou se vocé quiser dizer [algo] a outra
pessoa sem ninguém entender do que estdo falando. Negdcio pode ser
qualquer coisa. E uma maneira de falar. Ja no caso do que é negdcio entre as
mulheres da periferia de Carpina, Mainha explicou: a gente é tdo entrelacada
que todo mundo sabe de tudo, todo mundo se ajeita, se cuida. Tem um
entrelacado entre as pessoas que negociam! Rastrear etnograficamente
esses entrelacados, esse jeito de ser mulher e de fazer negdcios me permitiu
produzir uma etnografia do dinheiro e das financas desde a perspectiva das
mulheres negociantes da Zona da Mata pernambucana.

Em sintese, foi possivel alinhavar ao longo deste trabalho os seguintes
componentes do mundo das mulheres negociantes da periferia de Carpina:
(1) os sorteios e suas gramaticas técnica e moral, (2) o modo como as
mulheres negociantes integraram politicas e programas de microcrédito
propostas seja pelo Estado, seja pelo mercado financeiro, em seus repertérios
monetarios; (3) a expansao dos sentidos e dos usos dos dinheiros, no plural, a
despeito do que estabelece a politica econbmica e suas estratégias de
controle e regulacdo, com destaque aos processos de diferenciacdo e
marcacao moral do dinheiro; (4) os circuitos curtos de circulacao do dinheiro
obtido por meio dos empréstimos e microcréditos; (5) a mimetizacdo por
programas estatais, como o Crediamigo, das moralidades e tecnicalidades
que estruturam as préticas financeiras das mulheres negociantes; e (6) a
etiqueta moral cujo cerne é o reconhecimento da sua propria luta e da dos
outros.

Por fim, tendo em vista que o objetivo de descrever como as mulheres
negociantes da periferia de Carpina integram e produzem logicas, praticas de
conhecimento, estratégias, aliancas e relagcdes nas interacbes com
infraestruturas tecnoldgicas e financeiras proprias das agéncias publicas e
privadas do capital financeirizado, esta etnografia permitiu identificar como os
processos de financeirizacdo da vida cotidiana se colocam como novas
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morfologias da dominacdo das elites econdbmicas e do Estado. Tais
morfologias buscam gerir a vida das pessoas e produzir subjetividades
orientadas pela logica e valores do mercado e fazem isso sem considerar 0s
contextos locais compostos por cotidianos marcados pelo empobrecimento
aprofundado pelas atuais crises politica, econdmica e sanitaria. A principal
contribuicdo desta etnografia é, justamente, mostrar como estas mulheres
criam estratégias para escapar a esses controles, ou mesmo compor de forma

criativa com eles.
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Arrodeio

entdo tudo comecga porgue ha uma estrada. caminho de po,
terra pura, atalho pelo meio do que talvez um dia fosse tudo
mata densa. depois foi propriedade privada, pasto, rodovia
que corta o brasil ponta a ponta na bainha do litoral. dono
tinha, mas fizeram vista grossa, ou antes somente fosse.
fizeram guerra e muito sangue. (Deisiane Barbosa, 2023, p.
21)

Em uma de nossas conversas por telefone em junho de 2021,
Mainha me contou como aprendeu a costurar, a negociar
com roupas em feiras, a vender de porta em porta e agora na
sua lojinha. Um pouco antes de nos despedirmos, Mainha
arrematou nosso didlogo com a expressao: Minha vida
todinha foi no meio dos panos! (Lucas Calu Melo, 2024)

Se vocé for assistir outros Bois... se vocé botar o Boi de
Mainha, se vocé botar o Malabar, tem tanto boi na minha
mente, mas na hora... tudinho, € sempre 0 mesmo enredo: a
Catirina que quer comer a lingua do Boi; Mateus que mata o
boi para dar de comer e 0 menino ndo nascer com cara de
lingua. Nos fazemos uma coisa diferente. Na nossa historia a
fome é de cultura. E isso, a gente traz a politica, a nogéo de
politica publica para a rua. Esse é o papel da Catirina no Boi
Mandingueiro. Eu n&o sei se deu para entender ou se eu
arrodiei demais, acho que arrodiei demais, ndo foi? (Andréa
Guerreira, no prelo)
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T Este texto foi
apresentado no
lancamento deste
periddico durante o 1°
Seminario Paisagens
Econbmicas, que
aconteceu na
Universidade Federal de
Sao Carlos (UFSCar) entre
os dias 05 e 07 de agosto
de 2024.

"Ver a secado de
publicacdes na nossa
pagina: https://
institutoimue.org/category/

publicacoes/. Além das
redes sociais do instituto e

da nossa parceira em
publicacdes, andarilha
edicoes: hitps://
www.instagram.com/
institutoimue/?hl=pt-br;
https://www.instagram.com/
andarilhaedicoes/?hl=pt-
br. Acesso em: 11 ago.
2024.

Por que importa lancar a Revista Paisagens Econémicas?
Essa foi a pergunta feita ao imué - Instituto Mulheres e Economia
para o evento de lancamento do peridédico em parceria com 0
de Experimentacbes Etnograficas (LE-E), do
Programa de Pés-Graduacédo em Antropologia Social da UFSCar.

Laboratdrio

E com os trés trechos acima que gostariamos de comecar a
respondé-la. O primeiro é de Deisiane Barbosa, uma das
pesquisadoras do

Cachoeiras, que sera apresentada a seguir. O segundo € de

imué, em casamendoreira da Colegao
Lucas Calu Melo, no volume de abertura da Revista Paisagens
Econbmicas. E o terceiro € da mestra da cultura popular de
Pernambuco e presidenta do grupo Boi Mandingueiro, Andréa
Guerreira. Caminharemos, sobretudo, com a forma de contar
sobre luta e encontros arrodeando de Mestra Andréa. Arrodear
conhecimento em diversas formas narrativas faz parte da luta do
imuéz,

Quais sao as histérias que precisam ser contadas? E de
que modo narrativas precisam circular para produzir em noés a
capacidade de imaginar futuros possiveis?

S&o perguntas que nos habitam nessa caminhada de
produzir e fazer circular histérias capazes de contar mundos
vivos e fazer com que possamos manter-nos juntos, em Corpos-
que-fazemos ao longo da nossa vida, como convocam
Annemarie Mol e John Law (2007). Ou como coloca Donna
Haraway (2022, p. 13, traduc&o nossa), sao "perguntas urgentes
acerca de como contar histérias que ajudem a reescrever a
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historia para os tipos de vida e morte que merecem melhores
presentes e futuros férteis". Nossa proposta de co-criar textos
escritos com ritmo de fala também nos ajuda a repensar a
producéo de relatos e dados de campo de maneira coletiva e néo
individual, e sempre atentar para a forma do texto. A forma do
texto faz parte do argumento que construimos, e é com
criatividade que buscamos produzir conhecimento em revistas
académicas, em livros autorais de mestras e mestres, em livros
coletivos sobre nossa proposta de trabalho.

Importam, assim, os modos como séo feitos. Em muitos
dos trabalhos de publicacéo do imué, os textos foram construidos
a partir de audios ou conversas gravadas. Neles, a propria forma
da transcricdo da fala foi em si um processo conjunto de escrita -
tanto na passagem de audio para texto quanto na marcacéo de
pausas e selecao de trechos —, e a rememoracao é uma reflexéo
tedrica ao se contar historias de vida coletivas. E também usamos
a metodologia dos levantes poéticos produzidos por Deisiane
Barbosa (2020), encontros para a escrita coletiva de historias
através do que a autora chama de “invencdo de memorias e
compartilhamento de sonhos”, que busca, dentro do campo
artistico, maneiras diferentes de contar narrativas de mulheres.

Os modos como séo feitos também se encontram com 0s
modos com que s&o contados. Cada um desses textos
produzidos coletivamente conservam o estilo narrativo de suas
autoras. Com Andréa Guerreira, ele € movimentado nao pelos
acontecimentos, mas pelos encontros. E por isso mesmo € uma
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narrativa que arrodeia. Nesse tipo de contacdo de histoéria os
encontros aparecem-e-voltam-a-aparecer de modo reiterado,
numa repeticdo que indica a multiplicidade de efeitos que os
cerca.

Além dos modos como sao feitos e contados, importa
também o que eles nos fazem sentir. Esses relatos sdo capazes
de nos confrontar com o que nos mobiliza. Ler sobre a vivéncia
do Boi Mandingueiro, por exemplo, € um convite a dar
importancia ao cuidado cotidiano de nossas proprias praticas,
naquilo que nos mobiliza em direcdo aos encontros capazes de
manter viva a cultura popular e seu potencial de fazer vivas as
gentes. Revisitamos com essas formas 0s personagens e
pessoas que Nnos apaixonam, o afeto pelas histérias que nos
compdem e as imaginacdes capazes de nos colocar diante de
relacdes de fazer “vivéncia”, de manter-nos juntos.

Essas leituras também pedem licenca para uma dimenséo
de cuidado com as sensibilidades cotidianas que nos sé&o
apresentadas. Pipoca, confeitos, bolo de milho, axé, maquinas de
costura, panos, linhas, arremates. Sabores e fazeres de quem
quer fazer vinculo, dar de comer, fazer crescer. Além disso, elas
tensionam um estilo narrativo consagrado no mundo literario e
académico que, Ursula Le Guin nos conta, € capturado pelo
herdi, que esta a servigo do herdi (Le Guin, 2022).

O projeto de escrita coletiva com autoras baianas negras
da Colegdo Cachoeiras, por exemplo, nos permitiu construir
narrativas bastante distintas daquelas que marcam a historia
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oficial do Recéncavo da Bahia. A histéria oficial pensava a cidade
através de classificacdes, explicacbes e nocbes de fatos
historicos e contava sobre 0s seus tempos de gléria no periodo
colonial, sua fundamental participacdo na Independéncia da
Bahia, a riqueza dos seus engenhos (Vale, 2018).

Com a Colegdo, a regido passou a ser contada em
histérias sobre o cenério de cultura e danca em Cachoeira (Foi
um prazer estar em sua companhia, Clara Amorim Duca, 2023);
0s contos da Ladeira do Milagre e da Gruta de Santa Barbara em
Séo Félix (Memdrias de uma Menina da Ladeira, Lucineide Souza,
2023); o surgimento do Samba de Roda de Dona Dalva e sua
relacdo com a trajetéria de mulheres negras do Recbncavo na
luta pela patrimonializagé&o, transmisséo e preservacao desse
bem imaterial (O samba do pé e da palma delas, Any Manuela
Freitas, 2023); a autobiografia de uma casa de adobe
entremeada pelas histérias de uma amendoeira e a familia que as
plantou, em um recdbncavo-casa de farinha (casamendoeira,
Deisiane Barbosa, 2023); e o caminho de uma mulher com fome
de conhecimento que enfrentou um casamento que nao lhe
permitia abrir as asas (Ninguém fica no siléncio, Rose Miranda,
2023).

Sé&o relatos em que os modos de contar estdo imbricados
nas praticas cotidianas de fazer a vida, de resistir aos cenarios
distopicos, de contornar as previsbes de morte e de militar a
partir de contextos de marginalidade. Nesse sentido, essas
narrativas se conectam com a luta de outras comunidades
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periféricas, negras, indigenas e quilombolas que em paisagens
mais diversas resistem as circunstancias em que a sua “vivéncia”,
como Mestra Andréa fala do cotidiano no Boi Mandingueiro, é
negada. Diante de todos esses encontros aqui mencionados,
recompomos imaginacdes sobre o que é possivel realizar diante
de contextos em que as narrativas heroicas falham em produzir
efeito.

De volta aos trechos que ouvimos para abrir aqui 0s
trabalhos. Diante das perguntas que os tempos nos colocam,
vemos ali os procedimentos de fazer a vida e suas praticas
cotidianas de cuidado: construir atalhos que permitem escapar
do mundo avassalador que acompanha as rodovias e suas
marginalizacdes. Aprender como as costuras de tantas mainhas
que viveram no meio dos panos nos ensinam a arrematar, a
suturar a histéria de um passado violento (Paulino, 2017) e
imaginar outra roupagem, outra modelagem para os dias que
virdo para nos e para tantos seres da terra; € ver a politica na
brincadeira que se faz, nas histérias que contamos. E no arrodeio
do boi, girar junto!

Essas trés diferentes propostas, assim, potencializam
agenciamentos na escrita por meio de uma experiéncia reflexiva
conjunta, que faz ver a geopolitica dos corpos (Figueiredo, 2017)
e desestabiliza lugares naturalizados daqueles que por séculos
foram considerados os intelectuais e autores, sempre individuos,
produzindo suas narrativas generalizadoras e grandiosas sobre
um mundo etéreo.

S5
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Elas também vao em busca de especulacdes indigenas,
quilombolas, camponesas, sertanejas, mais que humanas,
ficcional-cientificas e outras, que revelem modos de viver que sao
simultaneamente constituintes e contraditérios ao projeto
capitalista, e que ativem imaginacdes feministas da vida, "futuros
proximos, futuros possiveis e presentes implausiveis, porém
reais" (Haraway, 2016, p. 136). Elas produzem experimentacdes
etnogréficas a cada engajamento com as pessoas com as quais
construimos pesquisa e luta (Morawska, 2022) como o LE-E e
Calu Melo fazem. A escrita € um ato politico, afirma Any Manuela
Freitas (2023) ao trazer o cotidiano de duas tataravos, a formacgéo
do Samba de Roda de sua avo, o seguimento de sua méae e dela
propria na producéo de cultura no Recdncavo da Bahia.

Os livros produzidos até aqui, € 0 que esperamos também,
em uma outra linguagem, da Revista Paisagens Econdmicas,
guardam a memoria por meio das narrativas de pessoas
contadoras de histéria em narrativas que sao habitadas,
estendidas, expandidas pelo cotidiano, e deslocam a forma como
se produz conhecimento académico e literario. Elas fazem sentir
e Nos permitem que possamos manter NOSSOS COrpos juntos e em
luta.

O Boi Mandingueiro, nos conta Mestra Andréa, comeca
pedindo licenca, depois faz o convite para a brincadeira. E o que
fazemos aqui também, convidamos vocés a brincar de imaginar
futuros possiveis.
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A escrita na frequencia da vida

eu nao poderia comegar sem mencionar as colagens,

as que estampam os cartazes do evento’, as que estampam a
primeira edicao da revista Paisagens Econdmicas

iISSO porque 0 meu proprio processo de escrita € bastante
influenciado por essa técnica artistica,

sobretudo as feitas por artistas da diaspora, indigenas, como
Rosana Paulino, Gé Viana, Denilson Baniwa

a colagem é um processo artistico artesanal feito com
recortes, cola, sobreposicao de papéis

uma arte bastante ligada ao banal que tem

0 proprio cotidiano como espaco de experimentacao
as colagens

confluem materiais heterogéneos e

fazem deles/com eles

novas combinacoes,

abrem possibilidades

as colagens

insurgem como uma subversao

a pintura, ao desenho

nos anos 20 do século XX

rompem com as construcdes de imagens ali feitas
rompem com a representacao

do ocidente na arte

vao dizer alguns artistas

uma arte considerada radical

pois o repertoério de imagens dos artistas se junta as imagens da

populacdo comum

1 Este texto foi
apresentado no
lancamento deste
periodico durante o 1°
Seminario Paisagens
Econbmicas, que
aconteceu na
Universidade Federal de
Sao Carlos (UFSCar) entre
os dias 05 e 07 de agosto
de 2024.
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faz das imagens

até entao reservadas para poucos

uma arte que se apropria dos vestigios do mundo real

a colagem gera novas perspectivas, ja disse

outras formas de apreender e expressar a realidade

nNao posso deixar de mencionar Hannah Hoch, das pioneiras nesse
modo de expressar 0 pensamento

Hannah Hoch produziu imagens declaradamente politicas
evidentemente criticas

ao contexto que estava inserida:

0 politico econdémico social,

expondo maquinarias, motores, cidades

em plena transformacao industrial

e 0 dadaista, com sua rodinha masculina

0 pensamento-colagem, vou chamar assim

uma atmosfera, um meio — no sentido ecoldgico — que vai

ouso dizer,

inspirar muitos dos trabalhos e das pesquisas realizados no LE-E
que buscam

encorajar analises que, por meio de estratégias descritivas de
bifurcacéo, eco, diferenciacdo e analogias com materiais etnograficos
e bibliograficos dos mais diversos, operem torcdes de perspectivas,

descricoes

inesperadas, comparacdes nao convencionais e

contrastes de logicas que eliciem, de um lado, os efeitos de
tecnologias estatal-corporativas sobre diferentes grupos e as atuais
transformacées que marcam a era do capitalismo financeiro, e de
outro, formas alternativas de economia diante das transformacoées
planetérias decorrentes do antropoceno
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um grupo de pesquisa cujas pesquisadoras e pesquisadores se
reunem menos por filiacdo tematica e mais por alianca diante das
preocupacdes com a forma do texto

muito inspirados, e ai nao s atravessados pela atmosfera, mas
diretamente, pelos trabalhos de Marilyn Strathern, suas herdeiras,
seus herdeiros

(eu queria falar mais disso, mas nao posso agora, preciso seguir)
para o

campo e a escrita — sim, 0 que é também ficar com as ideias de
Marilyn Strathern

ecoando

muitas das discussoes travadas no LE-E perpassam a relacao entre
O campo e a escrita — e 0 tempo entre esses dois momentos que
compdem o texto etnografico

um tempo,

definitivamente nada cronoldgico talvez

mais proximo do tempo banto — e ai sou eu que estou dizendo,
pensando junto com a professora Leda Maria Martins —

0 tempo que dancga, o tempo entendido como uma danca
espiralado

passado,

0 campo, que se faz no presente a fazer

futuro,

a escrita. uma coreografia do tempo — do campo, e 0 que fazem la
da gente”?, a etnografia, 0 que fazemos desse encontro no texto
todos os cheiros,

0S gestos, 0s sons, as paisagens, as texturas, os contornos,
imagens que fazem os textos
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da vida

escrever etnografia na frequéncia da vida

0 que fez do campo, a escrita?; o que o campo faz com a escrita”?
questdes que também atravessam o imug,

€ descrever a economia tal como percebida e vivida por mulheres em
geral consideradas beneficiarias, mas nao formuladoras, de projetos
de desenvolvimento econémico. Procuramos pensar no imué com a
luta de mulheres indigenas, mulheres do campo, mulheres
quilombolas por seus direitos territoriais; redes de trocas entre
mulheres; circulacdo de conhecimento entre mulheres, familias e
geracgoes; cadeias de producao agroecoldgica; mulheres e mercados
urbanos; experimentos locais com moedas sociais ou digitais; nocdes
de futuro que guiam a economia domeéstica; o impacto de beneficios e
projetos sociais voltados a mulheres; entre muitos outros temas. A
pergunta que guia o coletivo de pesquisadoras no imué é: o que as
mulheres em diferentes regides do pais e com diferentes perspectivas
culturais, étnicas, raciais e de classe podem nos ensinar sobre a
economia tal como vivida no cotidiano?

onde o trabalho

no imué pensamos a pratica da escrita, a escrita que se engaja, as
formas coletivas de afetamento

sabemos que os textos mudam a depender do encontro (e a
urgéncia) — que muda a escrita

essas questdes foram vivamente debatidas no primeiro férum imué,

que resultou na publicacao do primeiro livro

A abordagem etnografica e o desafio das composicoes coletivas
livro seguido pelas publicacdes:

Juventude viva sempre! A luta das maes da saudade;

Acorda povo!, uma cartilha
Elisdngela Maranhdo dos Santos: Maes do Saudade de
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Pernambuco, resisténcia e luta pela vida

talvez ndo exatamente nessa ordem, peco que me desculpem a falta

de cronologia

posteriormente,

Oou conjuntamente,

porque tudo acontece com um pouco de fim e comeco,

veio a série Politicas da Pandemia
uma série de consultas semanais com liderancas que estavam na
linha de frente vivendo os impactos da pandemia do coronavirus nas
comunidades. O objetivo foi tracar estratégias emergenciais e pensar

juntas solucées para a protecdo das mulheres mais afetadas pelas
medidas econdmicas e de isolamento social

os encontros Politicas da Pandemia liberaram outras formas de
textos publicados pelo imué

reflexdes sobre a pandemia / reflexdes do comum / experiéncias
compartilhadas, comunitarias,

circulares

textos curtos / longos /

transcricoes de entrevistas/ producdes de arte / colagens/
audiobook até / poesia

poesia que emana também nas publicacdes da

Colecao Cachoeiras, mulheres escrevendo o recdncavo baiano

a série de livros escritos em conjunto para contar suas histérias de
vida e refletir sobre as varias formas de se narrar o Recéncavo (...)
historias de resisténcia de mulheres em uma regido marcada por anos
de escravidédo e pela economia dos engenhos de cana-de-agucar.
Com uma populacdo majoritariamente negra, o Recbncavo é
informado cotidianamente por um saber ancestral que resiste
espiritual e epistemologicamente as diversas violéncias impostas pela
colonizacéo e suas consequéncias atuais
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A colecao Cachoeiras é feita de
“Memodrias de uma menina da ladeira”,
a escrita encantadora de Lucineide Souza;

‘O samba do pé e da palma delas”,
sobre 0 Samba de Roda em Cachoeira por Any Manuela Freitas;
histérias de uma casa-arvore em a “Casamendoeira’”,
por Deisiane Barbosa;
retomada do protagonismo de sua propria histéria em “Ninguém
fica no siléncio”,
por Rose Miranda;
e memorias de uma professora e artista da danca
Clara Amorim Duca em
“Foi um prazer estar em sua companhia”
costuras de livros a mao, um a um
tal qual o
Histérias de bois. Mulheres brincantes em Pernambuco
um titulo ainda provisoério para a préoxima publicacao do instituto
uma autobiografia [escrita coletivamente] de Andréa Guerreira

Andréa de Oliveira Araujo, presidenta do Boi Mandingueiro. Ela € uma
dessas liderancas que vem ampliando a participagéo de mulheres em
grupos de Boi com sua atuacdo na Mata do Ronca, em Paulista,
Pernambuco. O livro conta sua histéria, sua atuacdo como mestra da
cultura popular e sua movimentacéo na criacao de redes de mulheres
de Bois

o fio que conecta as publicacdes do imué é, digamos,

a aproximagao entre o literario e a vida tal qual experimentada no
ordinario

0 narrar o especifico da vida na escrita — e as nuances do que &,
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como se diz, imperceptivel
tecer a paisagem como se percebe, COmMo se vive o tempo e o
espaco, e seus afetamentos de modo bastante singulares
por vezes invisiveis (apagados/silenciados),

O que nos convoca também a alguns “experimentos de
pensamento”, empresto o conceito da professora Denise Ferreira
da Silva e sua poética negrofeminista, a qual vai colocar as
categorias a favor da descolonizagao

logo, falo de uma escrita do imaginario que especula mundos
possiveis e nos da outras ferramentas para conhecer 0 N0Sso
proprio mundo

imaginario — a arte e a resisténcia social — experiéncia no/do texto —
producao de linguagem

no modo como mulheres contam suas vidas, afetos, crias,

quintais, vizinhos, deuses, magias,

politica, economia...

elas que tém as palavras de suas historias, de seus pensamentos e
memoarias,

€ as escrevem com 0s passos,

0s abracos, as cores,

com 0 que guardam dos caminhos, no

corpo — todo —, que escreve - danga — danga como o tempo —

um estado de linguagem capaz de grafar, gerar

imagens, € ai eu chego onde comecei,

nas colagens,

porque como diz Andréa Guerreira, tudo € sempre um grande
comego
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